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PARATHENIA

Pandemia e virusit Korona e ka ndérgjegjésuar gjithé botén pér liriné
dhe magjiné e Punés nga shtépia, q¢ mé ka bekuar mua dhe familjen
time pér rreth dy dekada.

Uné dhe gruaja ime, Cheri, shit¢ém dy bizneset e para qé
kishim nisur dhe vendosém té transferoheshim né njé ishull té gjirit
té Meksikeés. Prej disa kohésh e kisha tranferuar punén e késhillimit
té investimeve né internet dhe besoja se mund té pérdorja mjetet e
internetit pér té punuar nga shtépia. Ishulli ishte njéqind e dyzet e
pesé km larg zyrés sime té méparshme, késhtu qé do té duhej njé
ndryshim i zakoneve té pérditshme pér ta béré t¢ mundur transferim-
in. Kalova nga letra né raporte dhe dosje digjitale, si dhe konferenca
pérmes videove - dhe kjo jo vetém qé e béri funksional ndryshimin,
por béri edhe qé biznesi té rritej dhjeté heré mé shumé, ndérsa punoja
nga shtépia nén hijen e njé cadre!

Njé dité e zakonshme fillonte duke véné njé kapele pér té
mos mé réné dielli né sy, ndérsa shikoja ekranin e laptopit. Mbushja
njé filxhan me kafe, vendosja kémbét te parvazi i verandés dhe shih-
ja varkat qé largoheshin nga porti, ndérsa ndizja kompjuterin pér
té nisur ditén e punés. Shpesh Cheri ma mbushte sérish filxhanin e
kafes dhe ndérmjet konferencave béja disa hedhje né pishiné.

Pas disa kohésh, kompania ime u shkri me furnitorin e shér-
bimeve té jashtme, Dynamic Advisor Soutions. Sot, Dynamic ofron
shérbime profesionale pér shumé praktika késhillimi né gjithé vendin
dhe ka miliarda dollaré pronési nén administrimin e vet, té gjitha té
bazuara né njé format digjital (cloud), né té cilin i gjithé stafi punon

né distancé né vendndodhje t&€ ndryshme né tri kontinente.
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Puna né distancé jo vetém qé ka ndihmuar rritjen e shén-
detshme té biznesit toné, por gjithashtu u ka mundésuar punétoréve
tané té kursejné kohén e harxhuar me vajtje-ardhje né puné, duke
béré t&é mundur qé ta kalojné até kohé me familjet e tyre dhe duke
u dhéné mundési té ndjekin rritjen personale dhe profesionale. Njé
ambient virtual me bazé digjitale (cloud), sé bashku me fuqi punétore
né distancé kané sjellé njé fitim dhe efikasitet kaq té pabesueshém né
puné, saqé Dynamic tashmé shérben si njé model pér késhillimin e
pasurive né shekullin e njézet e njété.

Po e ndaj historiné time pér té té frymeézuar qé té kesh sukses:
pér té té siguruar se ti mund ta nisésh njé biznes nga hici dhe ta
zhvillosh né njé sipérmarrje miliona lekésh dhe se té punuarit nga
shtépia nuk éshté domosdoshmérisht njé pengesé pér suksesin ténd,
madje mund té shérbejé si trampoliné qé té ¢on drejt plotésimit té

éndrrave dhe synimeve té tua. Le té fillojmé!

37 ményra pér té punuar nga shtépia né ditét e sotme 6



SEKSIONI NJE

Té nisésh biznesin ténd nga shtépia

“Sekreti i té ecurit pérpara, éshté té fillosh”.

-Mark Twain

Té fillosh njé biznes nga shtépia éshté mé e lehté nga sa mendon dhe
mé e véshtiré nga sa mendon—té dyja njékohésisht. Numri i ideve
éshté thuajse i pafundmé dhe interneti na mundéson té arrijmé né
cast ¢do person né planet qé ka njé lidhje interneti. E pérséris, do
té duhet shumé puné dhe zell qé ta bésh té suksesshme idené ténde.
Dua qé té jesh i pérgatitur pér kété gjé. Dua qé té jesh i pérgatitur pér
té kaluar oré té téra né biznesin ténd dhe pér t'u pérpjekur sérish né
rast se ideja e paré apo ndryshimi i njé ideje déshton. Mos u shkurajo
dhe vazhdo pérpara!

Né kété libér jap 37 ményra ose ide biznesi me té cilat mund
té punosh dhe té krijosh biznesin ténd né shtépi. Mos harro qé ka
shumeé variante dhe versione té kétyre ideve q¢ mund t’i pérshtasésh
sipas talentit dhe personalitetit ténd unik! Ji krijues, novator dhe
guximtar. Filloje biznesin ténd sot!

Sipas Administratés sé Bizneseve té Vogla, 52% e té gjitha
bizneseve té vogla veprojné jashté shtépisé dhe shumica e tyre, 63%,
jané biznese pa punétoré. Bizneset e ndértimit pérbéjné 70% té kétyre
bizneseve nga shtépia. Pér ta kuptuar mé qarté, ka rreth 14 milioné
biznese nga shtépia né Ameriké, 4.2 milioné prej té cilave nuk lidhen
me ndértimin krahasuar me vetém 18.500 firma té médha punésimi

(me 500 ose mé shumé punétoré). Bizneset nga shtépia jané shtylla e
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komunitetit té bizneseve té vogla dhe bizneset e vogla pérb&jné 99.7%
té firmave té punésimit né ShBA.!

Puna virtuale dhe ajo né distancé jané té gjitha ményra pér ta
siguruar jetesén nga shtépia ose, e théné ndryshe, pa dalé nga shtépia.
Ka njé mori arsyesh pér ta dashur punén nga shtépia, pérfshi edhe pan-
deminé e fundit dhe karantinén qé e pasoi, pér shkak té té cilave tani
ne gjejmé veten né kété libér. Arsye té tjera mund t€ jené nevoja pér tu
kujdesur pér fémijét ose kujdesi pér njé té aférm ose prind me nevoja
té vecanta. Mund té kesh njé ¢rregullim fizik qé e bén té véshtiré udhé-
timin ose 1évizjen pér né puné ose jeton né njé vend té largét dhe e ke té

pamundur ta bésh rrugén pér né puné. Disa njerézve thjesht u pélgen.

VIRTUALE DHE JOVIRTUALE

Shumé nga ideté e biznesit qé do t&é shqyrtojmé né kété libér jané

virtuale. Njé biznes virtual éshté njé biznes qé nuk ekziston fizikisht,
por shfaqget si i prekshém né prapaskenat e punés sé software-it.
Shpeshheré, njé biznes virtual zhvillohet, gjendet dhe ruhet pérmes
kompjuterit, sidomos né format digjital (cloud). Kéto jané zakonisht
biznese té orientuara nga shérbimet dhe kané vetém shpérndarje
digjitale; njé biznes jovirtual, por me bazé formati digjital (cloud-i),
qé vepron né distancé ose nga shtépia, né shumicén e rasteve ka njé
shpérndarje fizike, si¢ éshté edhe shitja e sapunéve té vecanté qé
pérshkruhet mé poshté. Mé lejo té té jap dy shembuj:

1. Virtual—Si njé Asistent virtual ti mund t'i ofrosh klientit
ténd shumicén e shérbimeve qé ofrohen né njé zyré fizike.
Megjithaté, té gjitha dérgesat e tua do té jené digjitale.
Mund té bésh telefonata, té konfirmosh takime dhe té

1 SBA (Administrata e Bizneseve té Vogla) Zyra e Avokatisé, FAQ www.sba.gov/advocacy
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dérgosh dokumente dhe bilance, té gjitha né formén digji-
tale. Nuk mund té ofrosh kafe, té hapésh derén né méngjes
apo té marrésh gjéra nga pastrimi kimik. A mund t’ia
porositésh drekén? Sigurisht, pse jo? Porosite né internet!
A mund t’i ofrosh njé taksi? Patjetér. Prenoto njé taksi!
Ka njé numér pothuaj té€ pafundmé detyrash qé mund t’i
pérmbushésh pér klientin apo shefin ténd duke gené né
rehatiné e shtépisé ténde.

2. Jovirtuale—Outlaw Soaps éshté njé biznes qé do ta pro-
tilizoj mé voné né kété libér. Kjo sipérmarrése filloi té
bénte sapuné té lezetshém me tematiké peréndimore.
Danielle Vincent filloi t'i bénte né shtépi, duke i shitur
né internet dhe duke i dérguar me posté. Ky éshté njé
shembull i njé biznesi jovirtual né shtépi qé shet dhe
shpérndan njé produkt fizik, edhe pse shitet online dhe
pagesa béhet online.

Ndérsa planifikon biznesin ténd dhe zhvillon planin ténd té
biznesit (né fund té kétij libri virtual gjendet njé shembull qé¢ mund
ta pérdorésh), mendo pér risité dhe artikujt qé ti sjell né treg! A ke
mjaftueshém hapésiré né shtépiné ténde pér té prodhuar njé pro-
dukt jovirtual dhe pér ta shpérndaré até? A je marangoz, saldator,
balsamues kafshésh, kimist, skulptor, artist apo rrobaqepés dhe kjo
té aftéson pér té pasur sukses né njé biznes jovirtual?

A sjell risi pérmes aftésive té tua té veganta qé do té té bénin
té vlefshém né njé mjedis virtual té biznesit? A mund té shkruash? A
je njé artist grafik, ndértues fagesh interneti, transkriptues, ekonomist
apo thjesht njé person qé i zéné duart ¢do gjé? Kéto jané aftési qé

mund té té ndihmojné né njé biznes virtual nga shtépia.

37 ményra pér té punuar nga shtépia né ditét e sotme 9



Té fillojmé-nése do té jesh njé sipérmarrés i suksesshém dhe déshi-
ron ta nisésh biznesin ténd, atéheré duhet ta ndértosh até mbi dy
parime té thjeshta dhe themelore:
1. Jepu njerézve até qé duan: gjej ¢faré duan njerézit dhe
jepual
2 Bégj gjéné e duhur: kurdo, kudo dhe pér kédo - béj gjéné

e duhur!

FAKTORI DALLUES

Dikush ka théné se nuk ka ide té reja, ka vetém ményra té ndryshme

né ofrimin e shérbimit dhe prodhimin e produktit. Celési éshté té
dallohesh nga té tjerét qé béjné njé puné té ngjashme me ténden.

Cfaré e dallon biznesin ténd nga té tjerét e té njéjtit 11oj? Nése
ke njé biznes ushqimor, a ofron digka qé shumica nuk e ofron? Po
sikur té bésh shpérndarje té ushqimeve vegane? Nuk po them se nuk
ka asnjé té tillé, por nuk ka shumé&. Ushqimi vegan mund té jeté njé
ményré pér t'u dalluar nga turma.

Ja disa shembuj té tjeré pér té sjellé ndryshimin tek ushqi-
met: Nése je nga Fixhi apo nga Afganistani, mund té kesh njohuri
pér gatime té pazakonta né shumé zona. Ka shumé kurse online pér
gatimin, por nuk ka shumé pér até afgan apo nga Fixhi. Njé kérkim
i shpejté tregon se nuk ka asnjé kurs online pér kuzhinén e Fixhit,
por ka disa shkolla gatimi né Fixhi. Pra, ti e kupton se ka treg pér
kété risi, sepse njerézit bé&jné pothuajse 10.000 km pér té ndjekur
njé shkollé gatimi né Fixhi. Ti mund t& jesh i pari qé ofron mésime
online. Pak mé voné né kété libér do t&€ mésosh pér njé grua qé po
transferon mésimin e gatimit gjerman nga ai fizik né até online pér
gatimet gjermane me brumé. Sa fantastike éshté kjo gjé? Mésime

pér strudelin né internet (cloud)!
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Kéta jané thjesht shembuj. Atéheré, cili éshté faktori yt da-
llues? Ki kujdes kur nis njé biznes qé ushtrohet nga shumé njeréz!
Béj kérkime dhe do té gjesh mundési pér plotésimin e njé nevoje dhe

jo thjesht té bésh dicka qé e béjné té gjithé!

“Pér té gené i pazévendésueshém
duhet té jesh ndryshe.”

~Coco Chanel

Cilét faktoré dallues té vijné né mendje lidhur me idené
ténde té biznesit? Bashkoji, krijo njé harté né mendjen ténde dhe

mos béj vetredaktime! Ato jané thjesht veprime t€ nxitura nga frika
dhe dyshimi.

Faktori X— pér disa shkrimtaré dhe profesoré, faktori X i referohet
faktorit ténd dallues, por uné dua qé pér ty té jeté mé domethénés.
Pérveg dallimit, dua t&€ mendosh se si mund té arrish té kesh njé lidhje
emocionale dhe shpirtérore me klientét e tu. Ndryshimi midis njé
faktori dallues dhe faktorit X éshté lidhja emocionale ose shpirtérore.

Miqté e mi, té cilét merren me tregti té ndershme, shesin
produkte qé jo domosdoshmérisht jané té pazakonta, por ato pro-
dhohen nga njeréz qé paguhen miré dhe qé sipérmarrési ose shpér-
ndarési po u méson dinjitetin e pavarésisé financiare né standarde té
pérmirésuara mjedisore dhe sociale. Historia e tyre ka béré jehoné te
shumé klienté qé do té blejné mallra me njé ¢mim mé té larté pér té
mbéshtetur misionin e tregtisé sé ndershme né biznes. Ky éshté njé
faktor X. Nuk éshté vetém njé faktor dallues, por njé faktor dallues
qé mundéson lidhjen emocionale dhe shpirtérore me klientin.

Né lidhje me temén e tregtisé sé ndershme, pashé njé episod té
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mrekullueshém té Shark Tank né bashképunim me CombatFlipFlops.
com. Vlerat e bashkéthemeluesit, Matthew Griffin, kané té béjné me
kémbénguljen, krijimtariné dhe respektin. Diskutimi i tij né TED?
(organizaté e medias né lidhje me shpérndarjen e ideve pér biznese)
shfaq dhembshuriné e tij pér njerézit e Afganistanit, ku ai kishte
shérbyer me forcat e armatosura.

Faktori i tij X: Biznes jo plumba: Zhvillo sipérmarrés né zona
konflikti dhe ndérto komunitete e financo edukimin e grave. Vetém
15% e grave né Afganistan jané té shkolluara - dhe kjo kompani ka
ndértuar njé fabriké qé drejtohet nga graté né Mosul, duke trajnuar
dhe edukuar graté vendase pér té qené zgjidhja e problemit. Historia e
tij ishte aq prekése, saqé Mark Cuban-i la ménjané kundérshtimet dhe
pyetjet e tregtarit tjetér pér kostot dhe shitjet dhe tha: “Nuk ka réndési
kostoja. Uné pranoj”. Ai besonte aq shumé né misionin shpirtéror té
atij biznesi, saqé asgjé nuk mund ta pengonte té investonte. Né fund,
dy tregtaré té tjeré investuan me té né Combat FlipFlops. Ata jané
njé shembull i njé faktori X té fugishém. Ai shkon pértej dallimit t&
produktit dhe krijon lidhjen emocionale dhe shpirtérore me kli-
entin. Kjo do t'i nxité mé shumé qé té blejné prej teje.

Zbulimi i faktorit X né biznesin ténd do té té ndihmojé té tej-
¢osh mé shumé vlera te klientét, si edhe do té fitosh klienté besniké qé
nuk do té largohen kurré, si njé themel i njé biznesi tejet té suksesshém.

Shumica e sipérmarrésve té suksesshém qé njoh, e kané filluar
biznesin e vet me njé ide, me shumé puné dhe duke u mundésuar njé
pérvojé té shkélgyer klientéve. Ata hodhén hapin drejt mundésisé
dhe mé pas arritén suksesin. Vazhdo té bésh gjéné e duhur dhe do t&

béhesh njé biznes i suksesshém! Universitetet vendase dhe qendrat

2 https://www.combatflipflops.com/pages/our-story
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pér zhvillimin e biznesit u ofrojné ndihmé njerézve qé duan té fillojné
njé biznes té ri. Ato jané njé burim i shkélqyer, por mos e humb veten
gjaté procesit! Harto planin ténd dhe puno menjéheré pér té!

Né seksionet vijuese do té zbulosh 37 ményra pér té punuar
nga shtépia dhe pér té ndértuar njé biznes té shéndetshém qé do té

jeté mbéshtetje pér ty dhe té dashurit e tu né vitet né vazhdim.
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SEKSIONI DY

Jeté e re pér gjéra té vjetra

“Duaje familjen ténde, puno fort, jeto pasionin ténd”.

-Gary Vaynerchuk, CEO (drejtor ekzekutiv) i VaynerMedia

Shprehja e vjetér ‘rrangullina e dikujt éshté thesari i njé tjetri’ &shté
po aq e vérteté tani sa ishte kur u shfaq fillimisht né vitet 1860. Mund
té tregohesh krijues dhe té krijosh digka nga mjete qé nuk i pérdor: si
skité, makinat dhe kutité e ndryshme ose mund té ndihmosh diké ose
njé té aférm té pastrojé depot dhe pastaj mund ta ndihmosh té shesé
objektet qé nuk i do; né té dyja rastet mund té fitohen para pérmes
riprojektimit, rikrijimit, reduktimit, ripérdorimit dhe riciklimit. Le
té fillojmé me historiné e Adam Vernon-it, themeluesit dhe drejtorit

té menaxhimit té€ Mobiljeve té Skive Kolorado.

BIZNESI 1

Mobiljet e Skive Kolorado

Adam Vernon-i, themeluesi dhe drejtori i menaxhimit té késaj kom-
panie né Manitu Springs, Kolorado, u rrit si garues né sportin e skive.
Nga aty, dashuria e tij pér skité e zhvendosi nga bota e kompanive té
médha né botén e pronaréve té bizneseve té vogla. “Gjaté viteve kisha
koleksionuar shumé ski té vjetra dhe shihja njeréz qé me skité bénin
karrige druri té shémtuara me ski’, thoté Adam-i. Duke u frymézuar
nga risité e njerézve té tjeré, ky djalé nga Micigani béri karrigen e tij

té paré Adirondak’.

1 Adirondak jane karrige prej druri shumé té rralla dhe mbajne kéte emér pér shkak té maleve Adirondak.
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Edhe pse né fillim karriget e béra nga skité e vjetra ishin
thjesht njé hobi, miqté dhe familja ia ndryshuan kété kéndvéshtrim
duke i théné: “A do té bésh njé edhe pér mua?” Shumé shpejt Andy
filloi té bénte karrige, dhe t'i dérgonte, disa prej té cilave ishin né
zonén e Brekenrixhit dhe Manitu Springsit, Kolorado. Daléngadalg,
sipérmarrja e tij e vogél individuale filloi té “dilte” jashté garazhit
té tij me ndihmén e dy miqve dhe 10.000 ndjekésve né Facebook.
Andy punonte akoma né kompaniné e madhe, ndérsa biznesi rritej
shpejt, por gjérat ndryshuan kur e pezulluan nga puna. “Nuk doja t&
kthehesha mé’, tha ai. Né até kohé ai kishte katér punétoré me kohé
té ploté dhe dy me kohé té pjesshme.

Biznesi vazhdoi té lulézonte dhe ndryshimet u béné té pa-
shmangshme. Andy shpjegon: “Kuptova se ishte e bezdisshme té kisha
njeréz né garazhin tim gjaté gjithé kohés.” Késhtu qé, né 2015-tén, ai
mori me qira njé hapésiré né adresén Shétitorja Manitu, numér 419
né Manitu Springs, rrézé majés sé Pajkut. Pastaj né 2018-tén e bleu
até proné. Katérmbédhjeté vjet pas nisjes sé biznesit té tij, karrigia
Adirondak éshté shtylla kryesore e linjés sé produkteve té kompanisé,
duke pérfshiré tashmé edhe karrige lékundése, stola dhe karrige té
larta lokalesh, kolibe geni dhe tavolina. Mobiljet e Skive Kolorado
éshté njé biznes familjar, ku éshté pérfshiré gruaja e tij, mamaja dhe
fémijét. Ai tregon me krenari se ka edhe nénté bojaxhinj qé krijojné
disa nga ideté “mé fantastike”.

Kompania prodhon dy lloje té ndryshme karrigesh Adirondak,
masa mesatare dhe t€ médha, qé shiten nga 299 dollaré deri né 350-
650 dollaré. Disa madje shkojné deri né 2.000 dollaré copa. Zakonisht
kéto karrige kérkojné 25-30 oré puné pér lyerje té personalizuara.

Gjithashtu Adam zbuloi mundési pér rritje horizontale né

1éndé té tjera té para. “Ne filluam té bénim karrige Adirondak duke
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pérdorur skité dhe jemi shtriré né ripérdorimin e shumé mallrave
té tjera si druri i hangareve, slitat, shkopat e golfit, dérrasat e sérfit,
teleferikét e vjetér té skive, shkopat e hokejit, skité e ujit dhe dru té
zonés si pishat’, thoté Adam-i. “Ne punojmé mobilje té personalizuara
pér té risjellé kujtimet magjike té njé shtépie né mal” Atij i pélgen
té ofrojé llojshméri qé njerézit t€ kené mundési zgjedhjeje, pér kété
arsye ai dhe skuadra e tij krijojné gjithmoné ide té reja. Fillimisht,
Adam-i i gjente skité né shitje mallrash népér oborre shtépish apo
nga té njohurit e tij pér shumé pak para. Sot ai ka mbi shtatédhjeté
burime pér furnizimet e tij, duke dhéné edhe kontributin e tij qé
mjedisi té mos jeté i ndotur me ski té vjetra.

Si¢ ndodh pér shumé sipérmarrés, edhe pér té rruga drejt
suksesit nuk ka gené gjithmoné e lehté. Shpenzimet indirekte jané
“marramendése” dhe pérfshijné kamionét, trajlerat dhe gjith¢ka qé
shérben pér prodhim, pérfshi edhe ekspozitén e tij né njé godiné.
Zakonisht ai punon 60-70 oré né javé. “40 oré puné né javé té duken si
pushime”, thoté ai duke qeshur. Ai pranon gjithashtu se ka pasur raste,
kur ka gené shumé prané falimentimit. Por lutja, zotésia dhe etika e
punés luajtén njé rol shumé té réndésishém né mbijetesén e biznesit
té tij gjaté atyre casteve té pashmangshme dobésie dhe véshtirésie.

Edhe pérvoja e ka ndihmuar. Ai kishte hapur biznese té tjera
né té shkuarén, por ky kishte dalé ndryshe. Ai thoté: “Ky u rrit, sepse
e doja. Eshté shumé e réndésishme té ruash géndrimin e pérulur dhe
mirénjohés. Edhe kur ecén miré, éshté shumé e réndésishme té mos
béhesh mburravec”

Pér té éshté ndihmé edhe pasja e njé skuadre késhilluesish
rreth tij q¢ e mbéshtesin dhe té ciléve u jep llogari, duke e ndihmuar
té mbetet i ndershém. Ai shpjegon: “Uné kam njé skuadér me 6-8

njeréz, té ciléve iu drejtohem. Mamaja ime ka qené sipérmarrése

37 ményra pér té punuar nga shtépia né ditét e sotme 16



dhe kur njerku im ishte gjall¢, edhe ai ishte sipérmarrés. Gjithashtu
u drejtohem edhe disa njerézve né biznesin e mobiljeve, disa miqve
té MBA (Administrata e Mjeshtérisé sé Biznesit) dhe disa miqve qé
punojné né fushén e skive”.

Pér mé shumé informacione pér Mobiljet e Skive Kolorado

vizito: ColoradoSkiChairs.com.

Késhilla dhe teknika pér té ndértuar biznesin ténd
Adam-i ndan kéto:

1. “Bgj digka qé t&€ emocionon vértet! Do té jeté ndihmé
e madhe, nése té ngazéllen. Pérkushtohu plotésisht!”
Adam-i éshté njé ndjekés i Gary Vaynerchuk-ut, njé
sipérmarrés i mirénjohur, dhe pajtohet me késhillén qé
Gary V ndan né librat dhe transmetimet e tij.

2. “Puno me orare absurde! Uné gjithmoné vé gjumin té
parin, zakonish fle nga ora 1:00 e natés deri né 9:00 té
meéngjesit. I plotésoj teté oré.

3. Sigurohu qé éshté dicka qé njerézit vértet e pélqejné!
Besoju té tjeréve dhe merr késhilla té mira! Frymézohu
vazhdimisht! Respekto ata qé kané mé shumé pérvojé

dhe mundohu gjithmoné té€ mésosh digka!”

Nga t’ia nisésh

Pérshtati ideté dhe planin e biznesit ténd me tregun vendas! Nése
jeton né Florida apo Hjuton Lejk, Migigan, atéheré skité e ujit mund
té jené ide interesante. Nése jeton né Park Siti, Jutah, atéheré tematikat
e sporteve té déborés jané mé té pérshtatshme. Vendndodhje té tjera
malore mund té té sigurojné ide qé kané qené té suksesshme edhe

meé paré, si art dhe mobilje té béra me brirét e dreréve ose me kanoe
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apo rrema peshkimi. Dyqani L. L. Bean né Loun Tri, Kolorado, ka
lopata varkash si doreza té dyerve kryesore—¢faré ideje fantastike!
Si shembull, shiko Tippy Canoe né fagen tippycanoedurango.com.

Produkte unike si kéto po kérkojné té futen né shérbimin
online. Sigurohu té fitosh audiencé online, sidomos duke pérdorur
mediat sociale. Deri né kété cast, Adam-i ka 47.000 ndjekés né
Facebook!

Variante té krijuara nga ti

BIZNESI 2

Arti i rrangullinave—duke nisur nga copéza tavolinash, mbajtése
qirinjsh apo karikatura té ndryshme kafshésh apo njerézish, nése ke
aftési né saldim dhe punimin e metaleve, si edhe pak talent artistik,
ka njeréz qé duan ta blejné artin ténd. Dhe nuk duhet té kesh ndértesé
me tulla dhe llag pér t'i shitur kéto produkte. Etsy dhe eBay jané
vetém dy nga faqet e internetit ku ti mund t'i reklamosh objektet e
tua dhe mos harro dérgimin! Dérgimi i objekteve éshté ndonjéheré
ményra mé e miré pér té liruar hapésiré! Madje, éshté edhe njé lojé
qé quhet Arti i Rrangullinave, ku lojtaréve u jepet njé rrangullé dhe
me té duhet t€ krijojné art. Pér t'u frymézuar shiko:

https://www.pinterest.com/reneejmoore/scrap-metal-art/

BIZNESI 3

Dérrasa té ripérdorshme

Mund té ndértosh kolibe geni, rafte muri, mbajtése vertikale vazosh,
llambadarg, karrige, tavolina, ndarés dhomash, mobilje zyrash et;.
Dy biznese té suksesshme té mobiljeve té béra me dérrasa jané
theknottypallet.com dhe né Facebook/ThePalletFurniture.
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Mundeési rishitjeje

BIZNESI 4

Shitja e dérgesave

Mund té fillosh né panaire, né tregun e lagjes, né tregun e té pérdo-
rurave, né tregun e fshataréve ose nga njé magaziné. Coji mallrat e
tua né dyqanin e dikujt tjetér, derisa t¢ mund té marrésh njé téndin!
Mund té shesésh edhe disa objekte té caktuara si mobilje interesante
apo bizhuteri online pérmes Facebook Marketplace, Nextdoor, Craig’s
List, eBay dhe té tjeré.

Sot éshté dita e pérsosur pér té pastrur depot, papafingot,
bodrumet dhe vendet e tjera ku mund té kesh rroba té vjetra (firma
té ndryshme), DVD, videolojéra, Play Station té vjetér, DVD-té e
pahapura té Disney-t, Marvel-it dhe produkte té tjera té licensuara

qé mund té vlejné shumé né treg.
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SEKSIONI TRE

Meésimdhénia virtuale

“Strategjia ime e biznesit ka qené gjithmoné té mésoj
nga ata qé kané rezultate dhe té modeloj
até qé funksionon”

-Amy Poterfield, Trajnere marketingu online

Me shfagjen e internetit, shogéruar me YouTube, Vimeo, Zoom dhe
platforma té tjera me video, ti mund t'u mésosh té tjeréve online
gjithcka né té cilén je i afté. Qofté kjo aftésia pér té krijuar faqe in-
terneti apo grepa peshkimi, bérja e punimeve té ndryshme né shtépi
si krijimi i kurorave sezonale apo pérdorimi i pajisjeve specifike, ka
gjithmoné njeréz qé kané nevojé pér ndihmén ténde.

Tani ka shumé kérkesé pér mésues muzike dhe gjuhe. Prindérit
nuk mund té béjné gjithcka, kur béhet fjalé pér 'i mésuar veté fémijét
e tyre né shtépi.

A je i kualifikuar né gjuhén angleze, gjermane apo né ndonjé
gjuhé tjetér? A je shumeé i afté né matematikeé apo histori? I diplomuar
né muzikeé apo profesionist muzike? Atéherg, shérbimit yt éshté shumé

i kérkuar dhe mund té térheqésh shumé klienté nga e gjithé bota.

BIZNESI 5
Lisa Walter, Mésuese gjermanishteje

Edhe pse e diplomuar né biznes, Liza Walter, edhe pse e diplo-
muar né biznes, ndérsa punonte né zyrén e saj nga ora 9-5, kuptoi se i

mungonte digka. Ajo tregon: “Ndérsa reflektoja rreth historikut tim té
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punés, dola né pérfundimin se mé mungonte shumé puna me fémijét
dhe se isha vértet e afté né até puné. Pasi e shtrydha trurin se ¢mund té
béja pér té harmonizuar punén aktuale né zyré me punén me fémijét,

mé lindi ideja e t&€ dhénés mésime gjermanishteje pas orarit té punés.”

Nga t’ia nisésh

Lisa kishte njohje té mjaftueshme dhe shumé ndjekés edhe né rrje-
tet sociale, késhtu qé vendosi té postonte njé reklamé né fagen e
Facebook-ut pér njé kurs intensiv gjermanishteje, pér té paré se si
do té pritej ideja e mésimdhénies. U desh kohé pér t'u ndértuar, por
ideja e saj doli e vlefshme.

Lisa tregon: “Fillova vetém me tre nxénés dhe brenda dy
vjetésh e kam ndértuar reputacionin tim pér té ndihmuar tetémbédh-
jeté nxénés me gjermanishten. Puna e mésimdhénies mé ndihmoi
gjaté lejes sé lindjes dhe vazhdon té shtojé té ardhurat e mia tani qé
jam kthyer né puné né njé pozicion si mésuese me kohé té pjesshme.”

Lisa e kuptoi se biznesi i saj do té kishte sukses, kur filloi té
merrte mesazhe ose telefonata nga familje qé kishin dégjuar pér té nga
familje té tjera qé kishin paré pérparimin e fémijéve té tyre, ndérsa
kishin punuar me té. Dhe, si pér ¢do sipérmarrés, edhe pér té ka pasur
sfida, shumica né lidhje me pagéndrueshmériné e té ardhurave--dicka
qé shumé sipérmarrés e theksojné. Megjithaté, ajo éshté pérshtatur
dhe tani biznesi i saj vazhdon té rritet.

Fillimisht Lisa kérkonte 25 dollaré/ora pér shérbimin e saj.
Tani ajo kérkon 40 dollaré/ora dhe ka listé pritjeje. Thuhen fjalé t&
mira pér suksesin e saj, sepse, bashké u méson nxénésve njé gjuhé
té dyté, ajo e bén argétuese punén e saj me fémijét. Ajo thoté: “Uné
besoj se secili nga nxénésit e mi vjen me déshiré tek uné pér mésim

dhe kjo éshté dicka me té cilén vértet krenohem. Uné e béj orén
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argétuese q¢ ata té mos e ndiejné réndesén e punés qé ne b&jmé pér té
pérmirésuar notat.” Lisa e tregton biznesin e saj né Facebook: https://

www.facebook.com/lisastutorhaus/

Késhilla dhe teknika pér té ndértuar biznesin ténd
o Pér mésime muzike dhe gjuhe vizito fagen e mésimit:

https://www.lessonface.com/

o Pér té ndaré kualifikimin ténd né 1éndé té ndryshme,
Varsity Tutors éshté vendi qé duhet té vizitosh https://

www.varsitytutors.com/

o Nése je i afté né anglisht, vizito VIP Kid https://www.
vipkid.com/teach dhe https://teacher.gogokid.com

BIZNESI 6

Mésimi online pér testet e standardizuara

Edhe né kété rast mund té komunikosh me klientét pérmes emaile-
ve dhe mund té japésh mésim pérmes aplikacioneve qé kané video

konferenca si Skype, Slack, GoToMeeting ose Zoom.

BIZNESI 7
Késhilluesit pér pranimin né€ universitet mund té ofrojné té kuptu-
arit e tyre pér ményrat e pranimit né universitet, teste pérgatitore, té
ndihmojné pér shkrimin e eseve, pér bérjen e deklaratave personale
dhe japin ndihmé financiare pér familjet q¢ paguajné shumé pér
mbéshtetje dhe asistencé qé 'i ndihmojné fémijét e tyre té pranohen
né shkollén e éndrrave.

NEé thelb, gjithcka q¢ mund ta mésosh né njé ambient fizik, mund
ta mésosh edhe virtualisht. Nevojitet vetém pak kohé, njé llogari né Zoom,

Vimeo ose YouTube, kamera e kompjuterit apo njé celular dhe je gati.
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SEKSIONI KATER

Puna virtuale: Fjalé, numra dhe mé shumé

“Teknologjia do té ndryshojé té ardhmen e punés,
ndoshta mé shpejt nga se mendojmé.”

~Brian Cornell, kryetar bordi, shef ekzekutiv, Target

Né shoqgériné e sotme ku lidhja me internetin éshté e mundshme
kudo né boté, shumé njeréz kané mundési té punojné nga shtépia,
ndérsa peshkojné né malet e Montanés, ku rriné shtriré né plazhet e
Belizés ose kur ngjitin Alpet. Té duhet vetém njé laptop i miré, lidhje
interneti, njé adresé né Zoom ose Skype dhe ¢do lloj tjetér software-i
qé do té té mundésojé té ndash aftésité dhe talentet e tua me ata qé
nuk kané kohén apo talentin pér ta béré até puné.

Pra, nése je gjeni me numrat, nése je i afté me fjalét apo
mjeshtér né organizimin e projekteve apo skuadrave, nuk ka asnjé
arsye pse té jesh i lidhur me njé vend. Nése éndrra jote éshté té kesh
liriné pér ta pasur zyrén ku té duash dhe té punosh kur té duash,
atéheré kjo éshté mundésia jote.

Né kété pjesé do té gjesh nxitjen e duhur pér té nisur bizne-
sin ténd virtual. Kujto qé udhézimet e Nga t’ia nisésh, késhillat dhe
teknikat dhe koncepti i marketingut jané té njéjtat pér té gjitha vari-
antet e késaj teme. Nuk do t'i pérséritim proceset e ¢do varianti té
bizneseve té ngjashme. Thjesht ndigni modelin e biznesit t& paré né

kété seksion!
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BIZNESI 8

Trajner shkrimi

Kur Kathy Sparrow ishte né gjimnaz, i kishin théné se nuk do té
béhej kurré shkrimtare. Pér disa kohé ajo e besoi até pércaktim té
pakuptueshém dhe t& papérgjegjshém qé késhilltari i saj i kishte théné
pér té ardhmen. Pér pothuajse njé dekadé ajo ndoqi skenarin qé
ai burré kishte shkruar pér té dhe studioi biznes dhe ekonomi né
gjiimnaz dhe né universitet. Megjithaté, rreth moshés 25 vjeg shpirti
i saj nuk mund té géndronte mé né heshtje.

Shumé shpejt nisi té shkruajé artikuj pér gazetén artistike té
komunitetit duke u takuar me artisté, shkrimtaré, kércimtaré dhe
muzikanté qé shkonin pér fundjavé né njé komunitet qé ishte dy oré
larg qytetit té Nju Jorkut. Ndérsa koha kalonte dhe dosja e saj me
artikuj shtohej, ajo filloi té shkruante pér publikime té tjera dhe shumé
shpejt nisi té ofrojé edhe shérbime redaktimi. Suksesin e paré té¢ madh
si redaktore e pati kur jetonte né Indianapolis dhe u punésua me kohé
té pjesshme si korrigjuese shkrimesh pér publikimet e For Dummies.

Pothuajse njé dekadé pas nisjes sé karrierés sé saj si shkrim-
tare ajo vuri re se, kur njerézit e pyesnin se ¢faré pune bénte dhe ajou
pérgjigjej: “Jam shkrimtare”, shumica e reagimeve ishin: “Gjithmoné
kam dashur té béhem shkrimtar. Thjesht nuk e di nga t’ia nis.” Pra,
pérveg shkrimit dhe redaktimit, Kathy filloi tu mésonte té tjeréve té
shkruajné, duke u béré trajneria e tyre e shkrimit. Fillimisht takohej
me kéta individé né lokale pér mésime individuale. Me kalimin e
kohés, ndérsa interneti zhvillohej dhe shérbimet si Skype dhe Zoom
ishin té disponueshme, ajo filloi té takohej me klientét virtualisht.

Gjaté kohés sé shkrimit té kétij libri, ajo po prezanton njé
program té ri qé i udhézon familjet se si té ruajné trashégiminé e

tyre historike qé kujtimet e ¢muara familjare té¢ mund t'u paraqiten

37 ményra pér té punuar nga shtépia né ditét e sotme 24



brezave té ardhshém. Pér mé shumé informacion rreth shérbimeve

té saj shiko www.kathysparrow.com

Nga t’ia nisésh dhe marketingu
Rekomandimet e shumta e mbajné Kathy-n té zéné. Ajo e ka ndértuar
biznesin e saj duke béré “até pér té cilén éshté thirrur”. Megjithaté ajo
éshté e dukshme pér té tjerét pérmes njé faqeje internet, njé profili
né LinkedIn dhe adresave né rrjete té ndryshme sociale--Facebook,
Twitter dhe Instagram. Aty ajo ndan jo vetém pjesé nga jeta e saj, por
edhe késhilla pér shkrime dhe pér profilet e klientéve.

Pér marketing mé serioz, LinkedIn ka njé shérbim ProFinder.
Kétu, njerézit né LinkedIn vendosin njé kérkesé pér propozime.
Propozimi éshté njé deklaraté e thjeshté ku ti shpjegon, pérse je i
pérshtatshém pér punén dhe pastaj, nése personi apo kompania éshté
e interesuar, té kontaktojné. Pér mé shumé detaje shih https://www.

linkedin.com/profinder. Jané edhe disa faqe ku mund té listosh talen-

tet dhe aftésité e tua, si¢ éshté Upwork https://www.upwork.com/ ose

Freelancer https://www.freelancer.com/info/how-it-works/, Indeed.

com dhe “angazhimet” e Craigslist’s. Mé shumé rreth kétyre fageve

shpjegohet né Seksionin Nénté.

Variantet | Pér fjalét

BIZNESI 9

Redaktues virtual

Do té pérdorésh té njéjtén proceduré nisjeje, marketingu dhe késhillat
e teknikat e pérshkruara te biznesi i trajnerit té shkrimit. Cdo shkrim-
tar ka nevojé pér njé redaktues té miré qé té lexojé pér té paré nése
pérmbajtja éshté e qarté, nése shenjat e pikésimit jané né rregull, qé

nuk mungojné fjalé né fjali dhe gérmézimi éshté si¢ duhet. Kété gjé
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mund ta bésh né njé mjedis virtual, duke shkémbyer materiale né

Trello.com ose GoogleDocs.com.

BIZNESI 10
Béhu bloger
Té qenét bloger do té té japé njé hapésiré pér té ndaré ideté, pasionet
dhe fjalét e mengura, ndérsa térheq sponsora dhe reklamues, duke
krijuar késhtu audiencé. Mund té vizitosh Wordpress.com ose njé
té ngjashme me té dhe té krijosh blogun ténd né pak kohé. Krijo
audiencén dhe pastaj shit sponsorizime!

Ka edhe vende ku mund té jesh bloger i ftuar. Paguhesh 75-
100 dollaré pér njé blog me 900-1500 fjalé né faqe si Freelance Mom-
The Source for Professional Moms’s. Shih udhézimet e tyre né fagen

https://www.freelancemom.com/guest-post-guidelines/

Gjej vende té tjera pér té bloguar duke lexuar “Top 9 Places
to Find Paid Blogging Jobs” (9 vendet mé té mira pér té gjetur puné
blogeri me pagesé) te The Balance Small Business. https://www.

thebalancesmb.com/top-places-to-find-paid-blogging-jobs-2531559

BIZNESI 11

Menaxher né mediat sociale

A té pélgen té krijosh meme ose postime frymézuese dhe té miré-
menduara né rrjetet sociale? Bizneset e vogla zakonisht nuk kané
kohé pér té harxhuar me krijimin e pérmbajtjes sé njé faqeje. Né kété
rast mund té fitosh 25-30 dollaré né oré duke ndihmuar né marke-
timin e bizneseve té tjera. Menaxherét e rrjeteve sociale ndihmojné
bizneset e tjera ta ushtrojné biznesin e tyre edhe né rrjetet sociale.
Kjo zakonisht nénkupton ndihmén né krijimin e fageve dhe llogarive

ashtu si duhet dhe postimin né faget e tyre.
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BIZNESI 12
Béhu kontabilist virtual
Ndoshta té shkruarit nuk éshté pika jote e forté, por je i zoti me numrat.
Kontabilistét virtualé mund té ofrojné shérbime kontabiliteti, llogari-
mbajtjeje dhe shérbimet e taksave qé zakonisht klientét, sidomos dre-
jtuesit e bizneseve, i kérkojné shumé. Shumeé drejtues biznesesh thoné se
kontabilistét e afté jané t& véshtiré pér t'u gjetur dhe pér t'u mbajtur. Nése
ata mund té gjejné diké qé éshté i besueshém dhe ta paguajné vetém
sa njé pjesé e kostos sé njé punétori me kohé té ploté, do ta punésojné
dhe do ta mbajné té zéné me puné. Ti mund ta mbushésh hendekun
e largésisé dhe shkémbimit té t&¢ dhénave duke pérdorur njé program
kontabiliteti online si QuickBooks/cloud ose njé nga té tjerét q¢ kam
pérmendur né pjesén e shérbimeve dhe mjeteve né fund té kétij libri.
Né njé artikull t&¢ ThePennyHoarder.com, Ben Robinson, njé
kontabilist publik i certifikuar dhe gjithashtu pronar biznesi qé u
méson té tjeréve té béhen kontabilisté virtualg, tha se shumé konta-

bilisté virtualé mund fitojné deri né 60 dollaré né oré.

BIZNESI 13

Zyré administrative virtuale

Disa klienté kané nevojé pér mé shumé se njé asistent. Ata kané
nevojé pér njé zgjidhje mé té géndrueshme pér barrat e tyre admi-
nistrative. Te Dynamic Advisor Solutions (Zgjidhjet Dinamike t&
Késhilltaréve) ne ofrojmé edhe zyrén administrative, edhe até finan-
ciare pér késhilluesit e pasurive dhe pér firmat e késhillimit. Ata mund
ta transferojné zyrén administrative, administrimin e faturimeve,
pérputhshmeérive dhe investimeve te Dynamic, ndérsa marrin shérbi-
min dhe késhillimin profesional qé u duhet pér t'u rritur nga ana

strategjike dhe organike.
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Njé shembull tjetér i njé zyre administrative éshté fusha
mjekésore . Ka késhillues né té gjithé vendin qé merren me Medicare,
Medicaid (programe pagesash pér siguracionet mjekésore), pér
pagesat e siguracioneve dhe kontabilitetin e klinikave té ndryshme
mjekésore. Procesi i parashtrimit té shérbimeve te Medicare, Medicaid
dhe te kompanité e sigurimeve mjekésore éshté kompleks dhe i spe-
cializuar. Shumé klinika mjekésore nuk arrijné t'i paraqesin kérkesat
dhe té marrin rimbursime pér shérbimet e tyre, sepse u mungon
ekspertiza ose aftésia pér té kodifikuar dhe paraqitur si duhet kéto
kérkesa rimbursimi. Nése ke punuar me programet e Medicare-it,
Medicaid-it apo si kodues sigurimesh ose shqyrtues né njé kliniké
mjekésore apo né spital né té shkuarén, ti mund t€ punosh né ményré
té pavarur pér kéto kompani té jashtme nga shtépia ose mund té
krijosh kompaniné ténde pér té béré kodime dhe paraqitje dokumen-
tash pér klinikat mjekésore vendase. Shumica e doktoréve harxhojné
shumé pér shpenzimet e pagave pér punétorét me kohé té ploté dhe
pérséri nuk arrijné t'i paguajné faturat dhe t'i marrin rimbursimet
né kohé. Kjo éshté thembra e AKkilit pér klinikat mjekésore vendase.

Ti mund té ndihmosh.

Variante/ Projekte dhe detyra

BIZNESI 14

Asistent virtual

A je njé person i organizuar dhe detajist? Atéheré, té qenét asistent
i njé pronari té njé biznesi té vogél apo edhe i njé drejtori ekzekutiv
shumeé té zéné me puné mund té jeté pérgjigjja e lutjeve té tua pér té
punuar nga shtépia. Kéto mundési shpeshheré listohen tek Upwork,
ZipRecruiter dhe Facebook. Ekziston gjithashtu dhe njé Shoqaté e

rrjetit té asistentéve virtualé. Vizito fagen e saj: VAnetworking.com.
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Sipas késaj organizate, mund té fitosh 25-100 dollaré né oré né varési

té shérbimeve qé ofron.

Variantet e asistencés virtuale

BIZNESI 15

Asistent personal

Disa njeréz jané té gatshém té té paguajné vetém qé té bésh punét e
tyre, edhe nése nuk kané biznes! Mendo pér njeréz si ata té emisionit

Real Housewives of Beverly Hills.

BIZNESI 16

Blerés personal

A té pélgen té bésh pazar? Apo té marrésh rroba? Béj blerje pér diké
tjetér dhe fito pagesé! Aktualisht, pérdorimi i Instacart po rritet, sepse
po ofron shérbime transporti ushqimor pér ata qé nuk jané té gatshém
té véné njé maské dhe té shkojné né dyqan. Shumé e kané kuptuar

qé situata mund té jeté késhtu edhe pas izolimit.

BIZNESI 17

Mjeshtér punésh

Ndonjéheré njerézit kané nevojé pér diké qé¢ mund té menaxhojé njé
mori punésh dhe detyrash. Njé person qé i mbaron punét. Menaxhimi

virtual i detyrave dhe projekteve éshté i kérkuar.

Marketingu i shérbimeve té tua virtuale béhet lehtésisht pérmes
fageve té tua né mediat sociale si¢ jané Twitter, Facebook dhe
LinkedIn. Mos harro as Instagram-in, as YouTube-in! Imazhet dhe
videot jané disa nga mjetet mé té fugishme t€ komunikimit qé kemi né

dispozicion. Krijo né Instagram meme ose njé imazh me njé citim pér
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disa nga punét e tua! Vendos né profilin ténd té Instagramit njé link
pér fagen ténde té internetit! Né YouTube béj njé video té shkurtér
dhe té sinqerté ku u tregon njerézve se pérse e do biznesin ténd!
Mund t'i postosh shérbimet e tua né tregjet e pavarura té ofertave sig
jané Fivver dhe UpWork. Mé shumé informacion pér kéto tregje do

té gjesh né Seksionin dhjeté: Té shesésh shérbimet e tua.
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SEKSIONI PESE

Té mirat e kuzhinés

“Uné mendoj se gatimi i kujdesshém éshté dashuri
a nuk mendon késhtu edhe ti? Eshté po aq e kéndshme
té gatuash me dashuri pér diké té afert
sa té japésh njé dhuraté”.

-Julia Child

Ushqimi éshté zemra dhe shpirti i familjeve, kulturave, shumé eveni-
menteve dhe shumé darkave té biznesit. Shpeshheré éshté gendra e
bisedés, kur jemi mbledhur me miq dhe té aférm dhe tregojmé me
kénaqési pér njé restorant té ri qé éshté hapur apo pér njé gatim té
gatshém qé e gjen né sektorin e specialiteteve te dyqani afér shtépisé.
Pér mé tepér, shumé njeréz i drejtohen gatimit si njé aktivitet clodhés
né fund té dités ose si fokusi i njé pushimi vjetor.

Né kété seksion do té gjesh frymézimin pér té ngulmuar mé
shumé né kureshtjet e tua né kuzhiné dhe ndoshta mund té gjesh njé

ményré pér té shtuar pak té ardhurat e tua javore.

BIZNESI 18

Sabine!

Mésuese e pérvojés kulinare

Gatimi gjerman me brumé éshté dashuria e pérjetshme e Sabine
Friederich-Walter-it, me vendbanim né San Diego, e cila ka lindur né
Hamburg, Gjermani dhe e ka kaluar pjesén mé té madhe té jetés atje.
Megjithaté, zotésia e saj né kuzhiné nuk ka qené gjithmoné profesioni

i késaj néne té dy fémijéve, sé fundi dhe gjyshja e njé nipi.
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Disa vite mé paré, Sabine-a, e cila ende flet gjuhén e saj amtare
me theksin tipik, béri njé bisedé me disa té njohur qé ishin gjith-
ashtu gjermang, se si nuk mund té gjenin émbélsira dhe buké té miré
gjermane né dyqanet afér vendbanimeve té tyre. Asaj i lindi ideja ta
bénte veté até buké tradicionale dhe t'ua shiste atyre njerézve qé ishin
ankuar se nuk kishte émbélsira tradicionale té vendit té tyre.

“Megjithaté, hasa probleme”, shpjegon Sabine-a, qé u shpér-
ngul né SHBA né vitin 2000. “Pér shkak se uné kémbéngul té pérdor
pérbérés cilésoré, kostoja e pjekjes sé bukeés rriti edhe ¢mimin, aq
shumé sa askush nuk donte ta blinte até”

Pa u shkurajuar, hapi tjetér qé Sabine-a ndérmori ishte dhénia
e kurseve private té gatimit népér shtépi. Kjo gjé funksionoi pér pak
kohé, derisa zonjat e shtépive nuk déshironin mé ta ndanin hapésirén
e tyre me té tjerét. Pérhapja e fjalés i kishte mundésuar edhe shumé
ndjekés.

Por sérish duhej zgjuarési dhe kémbéngulje. Sabine-a iu drej-
tua City Farmer Nursery, qé konsiderohej si “burimi i San Diegos pér
bimé té rritura né ményré organike, pleh organik dhe objekte té tjera
pér shtéping”. Pérveg shitjes sé biméve dhe mjeteve pér kopshtari, atje
ka dhe njé hapésiré pér kafe dhe edukim. Gatishméria e saj pér té
béré njé kérkesé u shpérblye. Ajo tani ofron kurset e saj “Pérgatitja e
brumit”. Pjesémarrésit mésojné té pérdorin majané, brumin e ardhur
dhe kultura té tjera pér pjekjen e bukés. Edhe pse buka nuk piqet
né ambientin e mésimit, pjesémarrésit e marrin brumin me vete né
shtépi dhe atje pérfundojné pjekjen me té gjitha udhézimet.

Né kohén e shkrimit té kétij libri, Sabine-a, qé kishte njé dy-
qan né Hamburg, té cilin ajo e pérshkruan si njé kombinim midis
Crate & Barrel (dyqan mobiljesh) dhe World Market (treg ushqimor),

po kérkon pér ambjente té tjera me té cilat mund té bashképunojé
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pér té zgjeruar ofrimet e saj, pérfshi edhe strudelin me mollé. Ajo
déshiron té vazhdojé ta ndajé filozofiné e saj pér ushqyerjen e shén-
detshme, qé e ka trashéguar nga rrénjét e saj europiane. Tani ajo éshté
duke realizuar edhe kurse online, ku mund té ndajé mé shumé pér

dashuriné e saj pér gatimet gjermane.

Nga t’ia nisésh

Nése ke talent né gatim, mund té gjesh familje qé nuk kané
kohé, sepse punojné dhe do t'u duhej njé zgjidhje e leverdishme
dhe njé vakt cilésor, nése déshiron té punosh si kuzhinier personal.
Pérndryshe, mund té parapélqesh té japésh mésime rreth gatimit té
ushqimeve té veganta pérmes kurseve online. Mund ta rritésh skaj-
shém kété biznes, nése kalon te modeli me abonim dhe mésimet
online. Krijo njé komunitet ose grup né Facebook, ku ofron késhilla
dhe video té shkurtra qé i drejtojné njerézit né fagen ténde té inter-
netit, ku ata mund té regjistrohen pér té ndjekur kurse apo té béjné
regjistrime mujore me autorizim dhe pérmbajtje té pakufizuar.

Mund té duash té specializohesh né disiplina specifike té gati-
mit si ushqimet vegjetariane apo pa gluten, pér té térhequr klienté mé
té motivuar. Kérko ményra pér té béré dallimin nga té tjerét: ushqim
vegan, pa gluten, me pak karbohidrate, ekzotik, ndérkombétar, ma-

karona té béra né shtépi, etj.

Marketingu

Kéto lloje biznesesh zakonisht kané sukses pér shkak té
referimeve nga njerézit. Té kesh njé fage né Facebook ku shpjegon
orét e mésimit, llojet e shérbimeve dhe tregon pak pér veten, éshté
gjithashtu ndihmé e madhe. Edhe postimet né Instagram dhe Twitter

ndihmojné.
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Shumé komunitete kané edhe Nextdoor.com, ku, njésoj si
né Facebook, ti mund té lidhesh me komunitetin ténd dhe té ndash

lajmin se e ke nisur punén.

Variante

BIZNESI 19

Ushqime té pagatuara

Mésoju njerézve si té pérfshijné ushqimet e pagatuara né dietén e
tyre, si¢ béri Joletta Cason-i. Shérbimet e saj jané: trajnimi, kurset
e gatimit, késhillime pér dyqanet ushqimore, rregullimi i depove
dhe frigoriferéve, edukimi i zakoneve té shéndetshme dhe folése.
Kategorité e tua online mund té€ jené: shérbimi alternativ dhe holistik
i shéndetit, trajner, kuzhiné/gatim. Mund té mésosh mé shumé rreth

sipérmarrjes sé saj né fagen e saj té Facebook: https://www.facebook.

com/rawandrealkitchenwithjoletta/

BIZNESI 20

Kuzhinier privat—duke filluar nga ushqimet paleo deri tek ato ve-
gane e gjithcka tjetér, ka shumé njeréz qé vértet nuk e kané kohén
apo prirjen pér té gatuar ushqgime t€ mira dhe té shéndetshme. Dhe
né ditét e sotme shumé njeréz jané thjesht té lodhur nga gatimii ¢do

vakti. Talenti yt né kuzhiné mund té jeté pérgjigjja e lutjes sé dikujt.
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SEKSIONI GJASHTE

Organizues dhe tregtar me pérvojé

“Dhe ¢do gjé qgé té béni, ta béni me déshiré té mire”.

Kolosianéve 3:23

Né ¢do komunitet anembané vendit--dhe botés--njerézit kané nevojé
pér ndihmé né ruajtjen, organizimin dhe pérmirésimin e shtépive
dhe kopshteve té tyre. Megjithaté, jo ¢dokush ka kohé pér t'u kuj-
desur pér shtépiné apo pér oborrin, ndérkohé qé punon me kohé té
ploté, kujdeset pér fémijét, udhéton pér puné apo pér kénaqési ose
éshté pjesé e organizatave vullnetare. Gjithashtu, shumica e njerézve
nuk kané as talentin, as durimin pér té krijuar punime artistike me
mobilje té thjeshta apo me bimé, as té organizojné gjérat e tyre, as
té vendosin ¢faré té mbajné, as ¢faré té dhurojné apo ¢faré té flakin
né plehra. Pikérisht kétu mund t€ dalé né sipérfaqe talenti yt si ajka
qé géndron sipér quméshtit. Né kété seksion do té njihesh me Kathi
Burns-in, e cila ka krijuar njé biznes pér stilin e jetesés me shumé

pasion dhe me pak para.

Biznesi 21
Kathi Burns—E organizuar dhe energjike

Kathi Burns-i dhe bashkéshorti i saj, Rob-i, kishin njé biznes
fitimprurés printimi né Florida, deri kur ndodhi fatkeqgésia e 11
shtatorit. Jeta e tyre u kthye pérmbys dhe pasi deklaruan falimenti-
min, u drejtuan né San Diego pér njé fillim té ri. Me inkurajimin

e Rob-it, Kathi mori njé vit pushim pér té rigjetur veten dhe gjaté
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késaj kohe ajo ndihmoi njé mike gjaté procesit té shérimit nga disa
probleme me shéndetin qé té pastronte shtépiné--duke hequr objek-
tet e panevojshme dhe duke organizuar gjérat e mikes sé saj. Né
kété proces Kathi zbuloi pasionin e saj pér t&€ ndihmuar njerézit qé
té krijonin hapésiré né jetét e tyre.

“Né ményré intuitive e kuptova se duhej té pastronim disa
gjéra qé€ ajo té ndihej mé miré, késhtu qé punova bashké me té qé
té pastronim shtépiné e saj’, shpjegon Kathi. Pastaj ajo mé tha: “Mé
voné duhet té flasésh me shoqgen time qé prej vitesh ka punésuar njé
organizues profesionist.”

Kathi nuk e dinte shumé miré se ¢faré ishte njé organizues
profesionist, por ajo e telefonoi até dhe gruaja ishte aq e sjellshme,
saqé kaloi dyzet e pesé minuta duke i shpjeguar Kathi-t punén e
njé organizuesi. Kathi thoté: “Si njé sipérmarrése dhe si dikush qé
kishte pasur disa profesione té ndryshme né té shkruarén, mendova
qé mund t'i béja edhe kéto”

Me njé shumé prej 49 dollarésh, té investuar pér printimin e
kartévizitave dhe me njé klientelé té sigurt, Kathi nisi biznesin e saj.
Gjashtémbédhjeté vite mé voné Kathi jo vetém i ndihmon njerézit té
organizojné dollapin, garazhin, zyrat, etj, por ajo tashmé e ka zgjeruar
shérbimin e saj duke ofruar késhillim imazhi--dhe njé biznes online, ku
jep kurse pér njerézit qé duan té krijojné hapésiré né jetén e tyre, por
nuk e pérballojné dot pagesén 125 dollaré qé ajo kérkon pér njé oré.

Koncepti i biznesit té¢ Kathi-t, E organizuar dhe energjike,
éshté té ndihmojé njerézit té vendosin rregull né jetét e tyre, sepse pa
rregull ne nuk mund t'i béjmé gjérat dhe nuk mund té argétohemi.
“Ishte njé dhuraté nga Peréndia pér mua qé té vij me fjalé dhe hapésiré
né jetén tuaj, sepse ky éshté né té vérteté qéllimi im, té shtoj hapésirén

né jetén e njerézve’.
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Nga t’ia nisésh

Fillimisht, Kathi kishte shumé kohé, por pak para. Megjithaté,
kjo gjé nuk e ndali. Ajo printoi kartévizitat dhe fletushkat e saj dhe
kaloi pothuajse katér oré ¢do dité duke ecur népér lagjet e pasura té
San Diegos, duke 1éné informacionet e veta te makinat dhe dyert e
shtépive.

“Fokusohesha né zonat ku e dija se njerézit kishin mundési
dhe kishin shumé gjéra né shtépi. Sepse, si¢ e dimé, kur ke shumé
para, fillon té grumbullosh dhe mbledhésh shumé gjéra. Prandaj, e
dija qé ata do té kishin para pér té mé paguar”. Zakonisht, né fund té
¢do dite ajo kishte nga njé klient té ri.

Pak mé voné, Kathi shkroi njé editorial “E dashur Kathi”,
pér gazetén vendase, ku ajo fliste pér eleminimin e rrémujés, hegjes
sé gjérave té tepérta e té tjera si kéto. Me kalimin e kohés ato ese
té shkurtra u béné pérmbajtja e faqes sé saj té internetit. Shumé
shpejt ajo u zbulua nga media vendase dhe kombétare. Emisioni
Good Morning America e intervistoi até né lidhje me temén e grave
sipérmarrése dhe té sukseshme né biznes. Ajo éshté cituar edhe né
artikuj. Plus qé ka shkruar edhe artikuj né shumé revista kombétare.

Fagja e saj e internetit pérmban disa libra dhe trajnime online
falas pér krijimin e njé shtépie apo zyre té organizuar me qéllim
térheqjen e klientéve té rinj. Ajo ka edhe njé libér dhe disa kurse
online qé sjellin disa fitime shtesé. Njé nisje sé fundi e njé prej kurseve
té saj i siguroi vlerén 30.000 dollaré.

Ajo i ka shtuar edhe organizimin virtual shérbimeve qé of-
ron, duke i mundésuar vetes t&€ punojé nga shtépia dhe t'u shérbejé

klientéve né distancé. Pér té mésuar mé shumé rreth Kathi Burns-it,

vizito: https://organizedandenergized.com/
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Késhilla dhe teknika
Kathi thoté:
1. “Nuk duhet té kesh shumé para pér té nisur njé biznes.
2. Ke nevojé pér géndrueshméri dhe besim se ideja jote do
té sjellé pérfitim pér té tjerét dhe duhet té ecésh pérpara.
3. Dubhet té¢ mendosh jo vetém pér ¢faré mund té bésh apo
jo, por edhe pér ¢faré ti nuk do té bésh. Me pak fjalé, ¢faré
nuk duhet ta bésh ti--pra té delegosh?”

Variantet
Pasi té kesh ndihmuar diké té organizojé gjérat e veta apo edhe té
heqé disa prej tyre, mund té ofrosh t'i transportosh, t'i magazinosh

diku apo edhe t’i shesésh pér ta me komision.

BIZNESI 22

Hidhi

Coji né njé vend mbeturinash ose merr njé transportues plehrash,
nése kané pérmasa té médha dhe nuk mund t'i ¢osh veté. Kompanité
si Waste Management (wm.com) zakonisht kané stacione mbeturi-

nash, stacione transferimi ose qendra riciklimi né komunitetin ténd.

BIZNESI 23

Magazinoji

Nése ke hapésiré né garazh apo né hambar, mund té magazinosh
gjérat e klientéve (do té duhet siguracion pér hapésirén dhe mallrat)
ose mund té marrésh me gira njé hapésiré né emér té tyre, pastaj t'i
transportosh gjérat atje. Do té shtosh njé marzh fitimi né té gjitha
shérbimet e kontraktuara si¢ jané personat qé béjné transportin dhe

vendi i magazinimit.
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BIZNESI 24

Shiti

Nése mendon se disa nga ato objekte kané vleré dhe mund té rishiten,
mund t'u ofrosh klientéve qé té shesésh disa apo té gjitha sendet
online. Né kété rast do ta ndash fitimin me pronarin e objektit. Mund
té té japin ¢mim minimal shitje dhe ti duhet ta gjesh veté zgjidhjen,
nése objekti nuk shitet né ¢mimin minimal, duke marré mé pak ose
duke refuzuar mallin, nése mendon se do jeté harxhim kohe pér njé
send té mbivlerésuar. E mira éshté qé shumica e shitjeve t&¢ mund té

béhet online.

BIZNESI 25

Shitja e dérgesave online

Kétu mund té fokusohesh né objekte mé té vogla qé dérgohen mé
lehtg, si¢ jané bizhuterité ose objektet pér koleksionim. Faget eBay,
Etsy, Facebook dhe Nextdoor jané disa nga vendet ku mund té listosh
objekte pér shitje. Ti mund té krijosh edhe fagen ténde té internetit
duke pérdorur Wix ose WordPress. Kérko pér detaje se si ta zhvillosh

kété biznes né Seksionin Nénté qé pérmban faqe interneti dhe mjete.

BIZNESI 26

Dyqan mallrash té pérdorura online

Fantastik pér diké qé i pélqen té koleksionojé gjéra! Eshté e ngjashme
me shitjen e dérgesave, ndryshimi i vetém &éshté qé né njé dyqan té
pérdorurash malli éshté yti, ndérsa né njé dyqan dorézimi ti shet
sendet e njerézve té tjeré. Njerézit blejné ¢do lloj gjéje online. Mund
t'1 quash té pérdorura, té ripérdorshme, me eksperiencé, pak té pér-
dorura apo si té duash, por ka njé treg pér gjérat e tua té parapélqyera.

Ka shumé faqe si Amazon, eBay, Bonanza, eBid Craigslist, Facebook
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Marketplace, Ruby Lane dhe Etsy, ku ti mund t'i shesésh mallrat e tua
online. Pér kété gjé ka shumé konkurrencé, késhtu qé ndiq késhillén
time pér faktorin ténd dallues dhe pér faktorin X (shih seksionin
e paré)! Kérko té krijosh njé identitet ose njé pozicion qé té dallon
nga té tjerét dhe, nése éshté e mundur, trego histori qé lidhen me

produktin! Njerézve u pélgen té blejné produkte qé kané histori.
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SEKSIONI SHTATE

Puné artistike—Bé&ji, personalizoji, shiti

“T€ gjitha éndrrat tona mund té béhen realitet,
nése kemi guximin qé t’i arrijmé.”

-Walt Disney

Sipas Statista (portali statistik i t&¢ dhénave té tregut): “Qé nga 2019-
ta, mé shumé se 2.5 milioné shités kané béré shitje me platformén
Etsy, nga 2.1 milioné shités aktivé vitin e méparshém. Dhe ka pasur
mbi 39.4 milioné blerés aktivé né Etsy né gjithé botén.”! Shitésit jané
éndérrimtarét né shoqériné toné; ata kané guximin pér t'i béré gjérat,
po késhtu edhe ti.

Eshté e arsyeshme qé té fitohen para duke béré dicka qé e do
vértet, me ¢do lloj materiali, nga rehatia e shtépisé sate. Ideté jané té
pafundme: mund té bésh sapuné, mund té thurésh veshje dhe té bésh
aksesoré, mund té ndértosh kafazé zogjsh dhe shumé gjéra té tjera.
Shumé e kané shtruar rrugén para teje qé ti t¢ mund t'u bashkohesh né
kété rrugétim. Danielle Vincent e Outlaw Soaps éshté vetém njé nga
ata persona qé e la punén né zyrat e kompanive pér té béré produkte

pér kujdesin e trupit qé joshin shgqisat.

BIZNESI 27
Outlaw Soaps

Danielle Vincent kaloi njé pjesé té karrierés sé saj si me-

3 https://www.statista.com/statistics/409374/etsy-active-sellers/

37 ményra pér té punuar nga shtépia né ditét e sotme 41



naxhere produktesh né disa kompani pérfshiré OWN: The Oprah
Winfrey Network, ABC, etj. Megjithaté, Danielle-a nuk po e
jetonte plotésisht jetén e saj. Pér shkak se jetonte né qendér té Los
Anxhelosit, ajo rralléheré shkonte né terrenin natyror t&¢ Xhoshua
Trisé dhe Hju Lejku, qé ishin vetém njé oré larg nga “depoja prej
betoni” né té cilén jetonte.

Ajo ndau né fagen e saj té Facebook: “Mé dukej se, nése do té
kisha sadopak lidhje me vendet qé doja, do té mund té frymézohesha
dhe té motivohesha pér té shkuar atje mé shpesh. Nése do ta kisha
aromén e tyre me vete, do té ishte sikur té kisha njé pjesé té tyre prané
meje, njé pjesé qé mé kujtonte pérse isha gjallé”

Nga déshira e saj pér té pasur njé lidhje mé té thellé me
natyrén né mars t€ 2013-s lindi Outlaw Soaps: Pér njeréz aventurierg,
nga njeréz aventurieré.

Danielle-a thoté: “Outlaw Soaps éshté njé ményré pér t'u
rilidhur me kujtime té lumtura, vende té mira, mjedise frymézuese
dhe, mbi té gjitha, pér té té kujtuar qé ta jetosh sa mé miré jetén
ténde (faleminderit pér kété, Oprah). Té gjitha aromat tona, pérfshi
edhe aromén e sherebelés sé shkretétirés (sapuni Lust in the Dust
(Epsh né pluhur) frymézuar nga shkurrja e sherbelés), uiskin (sapun
i frymézuar nga Hair of the Dog whiskey) dhe té gjitha té tjerat
(Unicorn Poop éshté historia e vet) jané krijuar pér té té nxjerré
né natyré dhe pér té té kujtuar se lodhja e pérditshme nuk éshté
monotonia e jetés sate.”

Kjo kompani qé po rritet shpejt né Reno, Nevada, ka njé bazé
té madhe dhe besnike klientele dhe partneritet me “Whole Foods
Market né gjithé Kaliforniné e Veriut dhe dymbédhjeté butiké dhe
dyqane dhuratash né gjithé SHBA-né” Ata gjithashtu “kané dalé né

Revistén Cowboys & Indians, Yahoo!, né revistén WIRED, né revistén
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Food Network, né revistén VICE, Oprah.com, Thrillist dhe shumé
publikime té tjera testuese.

Ndérkohé qé Danielle-a dhe partneri i saj né jeté dhe biznes,
Russ Vincent, filluan t€ bénin sapuné, linja e produkteve ishte zgje-
ruar duke pérfshiré shampo trupi, deodorant, kremra, parfume dhe
shumé té tjera. Produktet sportive morén emra té frymézuar nga
peréndimi i egér si: “The Badlands”, “Blazing Saddles”, “Calamity
Jane”, “Home on the Range” e té tjeré. Pérveg produkteve individuale

ka edhe sete dhuratash, kuti regjistrimi, etj.

Nga t’ia nisésh

Ashtu si¢ uné dhe skuadra ime kemi dégjuar shumé heré, njé biznes
i suksesshém lulézon nga njé ide e miré qé mbéshtetet né pasion.
Nése je mospérfillés ndaj ¢do sipérmarrjeje biznesi, éshté e sigurt
qé do té déshtojé shpejt—patjetér, nése arrin té mbijé fillimisht. Pér
shembull, nuk do té doje té pérpunoje dru e té béje kafazé zogjsh,
né qofté se nuk té pélqejné zogjté. As nuk do té doje t& merreshe me
géndisje, nése ke alergji nga fijet. Gjej digka, si¢ béri Danielle-a, qé
té té kujtojé ta jetosh jetén, dicka qé u shérben té tjeréve dhe sjell
gézim né jetét e tyre.

Cfarédo produkti artistik qé zgjedh té shesésh, béj fillimisht
vetém disa dhe pérpiqu t’i shesésh para se té marrésh furnizime,
vegla, inventare dhe té ndértosh fage né mediat sociale. Shih nése
miqté dhe té aférmit e tu do té blejné disa nga sapunét e tu té béré
veté, flamurét prej hekuri apo kallamat e peshkimit prej bambuje,
para se té kalosh né fazén tjetér.

Nése miqté dhe té aférmit do té blejné disa prej tyre, postoje

2 https://www.linkedin.com/in/danielleavincent
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produktin né mediat sociale dhe shih nése merr reagime pozitive! Uné
kam bleré kallam peshkimi and abazhuré me briré dreri nga njeréz
qé i kam gjetur né Facebook apo Instagram. Njerézit duan té blejné
até qé shohin né rrjet! Do té parapélqeja té blija njé kallam peshkimi
qé e kam paré se ka kapur njé peshk né lumin Misuri sesa njé qé e
shoh né kapakun e njé kutie té¢ mbyllur. Pasi e ke testuar produktin
dhe ke paré se njerézit do ta blejné até qé prodhon ti, atéheré fillo ta
reklamosh intensivisht népér mediat sociale: Instagram, Facebook,
Twitter, YouTube, etj. Tani éshté koha té themelosh fagen ténde rekla-

muese dhe té bésh hapa mé shumé.

Késhillé marketingu

Né kété kohé marketingu pérmes internetit, edhe pér njé biznes
né njé godiné fizike, njé faqe interneti dhe faget e ndryshme népér
mediat sociale si Facebook, jané thelbésore pér té arritur audiencén
konsumatore, si¢ ua kam treguar tashmé. Sigurohu té krijosh njé
faqe té personalizuar URL dhe njé emér qé identifikon biznesin

ténd! Facebook i Outlaw Soaps éshté: https://www.facebook.com/

OutlawSoaps/

Variante
Do té pérmend vetém disa, sepse, nése do té listoja té gjitha mundésité,

ky libér do té ishte po aq i gjaté sa Lufta dhe Pagja.

BIZNESI 28

Miréqenia e kafshéve shtépiake

Njé ide tjetér shumé e pérhapur: pa gruré, pa lékuré, gjéra té shén-
detshme pér kafshét shtépiake. Njé kuti dhuraté me njé lule té vogeél,

njé qiri dhe njé kartoliné e kéndshme pas humbjes sé njé kafshe
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shtépiake ka arritur té shitet né sasiné e 4.000 copéve pér njé ¢mim
mé pak se 20 dollaré/copa. Pra, pothuajse 80.000 dollaré vetém pér

njé produkt né etsy.com.

BIZNESI 29

Veshjet sportive

Kanotjeret, strecet dhe shishet e ujit té personalizuara jané té thjeshta
pér tu krijuar dhe vazhdojné té kérkohen né masé edhe né shitjet
tradicionale, edhe né ato online (Lululemon, njé shités i tillé me pa-
kicé po merr fitime t€ médha kété vit). Mund té porositésh printimet
diku tjetér, né qofté se nuk do t'i bésh veté, pra, edhe njéheré, duhet té
bésh njé investim fare té vogél pér té marré porosi té personalizuara
online. Tri gjérat qé uné pérmenda (kanotjeret, strecet dhe llojet e
ndryshme té shisheve té ujit) jané té thjeshta pér t'u personalizuar.
Vendos imazhin ténd té vecanté né kéto produkte dhe shiti si markén

ténde!

BIZNESI 30

Tabelat shénuese té fermave

Nuk éshté digka e re, por vazhdon té keté shitje té mira. Nése mund
té bésh tabela té miréfillta dhe puné me porosi, mund té krijosh

klientelé té miré.

BIZNESI 31

Mobilje me tuba ¢eliku dhe me tematiké industriale

Kjo gjé éshté né stil pér blerésit e rinj! Nése tashmé di si té bésh artikuj
té tillé, nuk ke nevojé pér ndihmén time né prodhim. Do té pérdorésh
dyqanet e shitjeve me pakicé q¢ kam pérmendur né Seksionet nénté

dhe dhjeté pér té shitur dhe promovuar krijimet. Kéto ide té fundit
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dhe ajo qé vjen pas késaj jané listuar sepse jané shumé té pérhapura
dhe té njohura né shitjet online sipas llogaritjes sé shitjeve universale
té 2019-tés. Ka gindra segmente dhe ide biznesi, por kéto jané disa

nga mé té njohurat.

BIZNESI 32
Canta /Pérparése kuzhine
Fagja Craft Booth.com thoté: “Cantat/portofolét qé¢ vendosen mbi
bastunét pér ecje, cantat qé kané xhepa pér telefonat dhe pérparéset e
kuzhinés qé kané xhepa pér mjete pune, etj, jané shumé té famshme,
sidomos kur béhet fjalé pér krijime si cantat qé kané xhepa pér gjéra
specifike si kapése/gjilpéra, etj. Nése mund ta pérshtatésh qé té
plotésojé njé nevojé dhe té jeté edhe e bukur, por edhe praktike, do
té jeté bonus i madh.”

Nése do té kesh nevojé pér mé shumé frymézim, vizito
Pinterest dhe kérko “Crafts to sell” (Punime pér t'u shitur). Nése té
pélgen historia e sapunéve, lexo pér njé sipérmarrés tjetér né biznesin

e sapunéve, duke kérkuar Dr. Bronner’s Magic Soaps.
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SEKSIONI TETE

Jeta éshté njé autostradé

“Mos dérgo njé produkt, dérgo njé pérvojé”

-Anonim

E ardhmja e ekonomisé do té keté pamje shumé té ngjashme me kété
pjesé. “Bashkémoshataré me bashkémoshataré, teknologjia i mundésoi
té mira dhe shérbime té disponueshme sipas kérkesave né njé séré rrje-
tesh té internetit dhe pérmes formave té reja té komunitetit”, shkruan
J. W. Smith né Rishqyrtim i pavarur, njé ditar i ekonomisé politike.
Ngarja e makinés éshté njéra prej kétyre sipérmarrjeve.

Sipas té€ ndjerit Alan Krueger, ish-kryetari i késhillit té késhill-
taréve ekonomikeé té presidentit Obama, njé taksist tipik éshté njé
mashkull i shkolluar, i martuar dhe me fémijé, i cili plotéson njé puné
té rregullt me pothuajse 15 oré ngarje makine né javé, qé pérfshijné
20-30 udhétime dhe qé fiton 300-400 dollaré né javé. Ekonomisti i
Priceton-it zbuloi se 80% e taksistéve punojné me taksité X (uberX)
dhe qé tregu mé i madh éshté né Los Anxhelos, po késhtu ka rritje
té ndjeshme né Majami dhe Ostin.

Ka shumé ményra pér té béré para duke ngaré njé makingé,

pérveg njé taksie, dhe pérséri té jesh sipérmarrés. Le té shohim disa:

BIZNESI 33
Udhétim i pérbashkét, puna me kompani si Uber & Lyft té jep
mundésiné e pérdorimit té njé aseti (makinés) qé e ke ténden, pér

té nxjerré fitim. Pér kérkesa té Uber-it né shtetin ténd, shiko kétu!
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Pér kérkesa té Lyft, shiko kétu! Nése makina jote nuk éshté shumé e
miré, shiko HyreCar.com (ku mund té marrésh me qira pér vete-apo

pér fitim pasiv).

BIZNESI 34

Dérgesa pérmes porosisé me aplikacione si UberEats.com,
DoorDash.com, Seamless.com, Instacart.com dhe GrubHub.com
té mundéson té jesh veté shef dhe pérséri té fitosh para me makinén

ténde, né qofté se nuk mund ta pérdorésh pér udhétim té pérbashkét.

BIZNESI 35

Jep me qira makinén ténde pérmes shérbimeve si Turo.com ose
Getaround.com. Kohén qé makina kalon fikur, ktheje né fitim!
Konsideroje si hotel makinén ténde! Me Wrapify.com mund ta trans-
formosh makinén né njé reklamé lévizése. Eshté njé shérbim bazuar
né aplikacion qé té bashkon me fushata nga kompani qé pjesérisht

apo plotésisht e mbulojné makinén ténde me mesazhin e tyre.

BIZNESI 36

Béj shpérndarje produktesh pér fagen Amazon

Klientét duan t'i marrin shpejt porosité e tyre. Amazon Flex éshté
zgjidhja pér marrjen e shpejté té porosive. Mund té fitosh 18-25 do-
llaré/ora duke vendosur orare gatishmérie né aplikacionin e Amazon
Flex. Ti i merr pakot nga magazina e Amazon-it dhe aplikacioni té
jep udhézimet pér te vendi i dérgimit. Amazon punéson vetém né
kohé té caktuara pér tregje té caktuara, ndaj, pasi aplikon, mund té
té duhet té presésh pak, derisa té té kontaktojné pér periudhén kur

nis punésimi pér zonén ténde.
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BIZNESI 37

Transporti i t¢ moshuarve mund té gjendet tek ElderCare.com,
ku ti mund té transportosh té moshuarit né komunitetin ténd.
Mund té transportosh fémijé nga mosha gjashté vjec e sipér pérmes

HopSkipDrive.com qé vepron né Kaliforni dhe Kolorado.

37 ményra pér té punuar nga shtépia né ditét e sotme 49



SEKSIONI NENTE

Udhézime pér dyqanet virtuale dhe mjetet
virtuale té zyrave pér tregtiné online

“Né botén toné qé ndryshon kaq shpejt,
uné besoj se rizbulimi i shpeshté i vetes éshté mé i sigurt
se té bésh gjérat qé ke béré gjithmoné”.

-Steve Bookbinder, Drejtor ekzekutiv i trajnimit pér median digjitale

Shitja jote ka pérfunduar vetém kur i ke paraté né doré. Pas gjithé
planifikimit, krijimtarisé dhe marketingut qé ke béré, té duhet njé
meényré pér té béré apo pér té lehtésuar shitjen e produktit apo shérbi-
mit ténd dhe pér té marré pagesén. Me fjalé té tjera, si blejné klientét
nga ti dhe si paguhesh?

NE njé biznes tradicional klienti do té t'i jepte né doré paraté,
me ¢ek apo karté krediti. Né botén virtuale do ta marrésh pagesén
online. Klientét do té té paguajné me numrin e kartés sé kreditit, datén
e skadimit dhe kodin. Mund té zgjedhésh té pranosh edhe pagesa
alternative pérmes PayPal ose Apple Pay. Uné i kam té dyja, por jo té
gjithé klientét kané PayPal ose Apple Pay dhe parapélqejné té japin
njé karté tradicionale apo té hedhin para né numrin ténd té kartés.

Biznesi veté éshté shkémbim vlerash. Ti do té ofrosh njé pro-
dukt apo shérbim dhe klienti yt do ta shkémbejé vlerén, pothuajse
gjithmoné para, pér até produkt apo shérbim. Né kété pjesé do ti
ndaj llojet e subjekteve té shitjes né dy kategori:

1. Shitja e produkteve

2. Shitja e shérbimeve
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Shitja e produktit do té pérfshijé llojet e mjeteve me té cilat
tashmé je familjarizuar, si¢ jané dyqani online dhe/ose shporta e
blerjes né fagen ténde té internetit, njé dyqan né eBay ose vende té
tjera online, ku klientét mund ti blejné produktet e tua.

Shitja e shérbimeve éshté ndryshe. Mund té pérfshijé pér-
shkrime té hollésishme, video prezantuese dhe pérshkruese té shérbi-
mit, sepse né fund té fundit po ofron njé shérbim, nuk po dérgon
njé produkt fizik.

Nése po shet njé produkt, mund té ndértosh njé dyqan né
fagen ténde té internetit ose mund té pérdorésh fagen dhe shérbimet
e njé pale té treté pér té shitur online. Shumé prej dyqaneve virtuale
jané si vitrina té njé dyqani té vogél-vetém se ¢do gjé éshté virtuale
dhe online. Pérdorimi i modeleve té kétyre shitésve do té té ndihmojé
té pérparosh shumé shpejt. Njé pérparési tjetér e késaj pale té treté né
shitje, si Amazon dhe eBay, éshté se jané té njohura. Té duhen njeréz
qé té té gjejné online-shumé njeréz. Kur ti ndérton faqgen ténde dhe
ofron shérbimin dhe produktin ténd, njerézit mund ta kené té véshtiré
pér té té gjetur. Ama, nga ana tjetér, éshté e lehté t'i gjejné produktet
né Etsy, Amazon ose eBay. Motorét e kérkimit si Google nuk do ta
vendosin fagen ténde né krye té listés sé rezultateve.

Kur gjen njé partner online si Shopify ose Etsy, mund té jeté
mé e lehté pér klientét té té gjejné online, sepse Shopify dhe Etsy jané
né krye té rezultateve té kérkimit dhe madje e paguajné Google-in qé
t'i vendosé né krye té rezultateve té kérkimeve. Nése shet bizhuteri té
shtrenjta edhe né fagen ténde, edhe né eBay, atéheré kérko né internet
pérshkrimin e sakté té objektit, pér shembull “Ametist i derdhur né
platin”. Nénté nga dhjeté heré do té shohésh se rezultatet e para do
té jené té eBay, Etsy, Amazon dhe Pinterest. Sapo e provova. Kérkova

“Amestist i derdhur né platin” né Google dhe rezultatet ishin, njé
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shités i bizhuterive me ametist, gemvara.com dhe pastaj etsy.com,
ebay.com dhe amazon.com, sipas kétij rendi. Fagja private e njé shitési
me pakicé ishte né mes té faqes sé dyté té rezultateve té kérkimit,
treosrmontecito.com, njé rishités dhe tregtar i njohur me pakicé. Si
biznes i ri dhe pa ndonjé investim té madh né optimizimin e kérkimit,
do té shohésh qé biznesi yt do té dalé né fagen e pesté ose té dhjeté
né rezultatet e kérkimit, gjé qé nuk do té sjellé shumé vizitoré apo
blerés né fagen ténde, té paktén jo aq sa pér té arritur qéllimet e tua.

Pra, pérdorimi i njé vitrine dhe partneréve né shitje do té
té ndihmojé té jesh mé i ekspozuar, do té ta thjeshtojé procesin e
nisjes dhe do té té japé njé vend, ndonjéheré disa vende, pér ta shitur

produktin ténd. Ja disa prej partneréve mé té zakonshém né shitje!

Amazon.com dhe eBay jané dy prej tregjeve mé té vjetra ose mé
“origjinale” né tregun e shitblerjeve. Llogaria e shitjeve t¢ Amazon
kérkon 0.99 dollaré pér ¢do artikull, deri né 40 artikuj né muaj, pérveg
pérqindjes né varési té kategorisé nén té cilén vendoset artikulli yt.
Llogarité e shitjeve profesionale me mé shumé se 40 artikuj kérkojné
39.99 dollaré pagesé mujore. Nése do audiencén mé té larté, Amazon
éshté fagja tregtare mé e vizituar né Shtetet e Bashkuara. Vetém né
shkurt té 2020-tés kishte mbi 2 miliardé klikime.

eBay.com éshté kompania qé hapi rrugén e shitjeve online mé 1995-én.
Aty duhet té paguash njé pagesé listimi dhe pagesé kategorie qé arti-
kulli yt té shfaqet edhe né kategori té tjera, si edhe duhet té japésh njé
pérqindje pér shitjen pérfundimtare dhe pér dérgimin. Trafiku né
fagen e eBay éshté shumé i ngarkuar, me 182 milioné blerés aktivé;

megjithaté, éshté zakonisht mé pak i besuar se Amazon.
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Shopify.com mund té jeté njé prej ményrave mé té lehta dhe njé ndér
faget mé té mira pér pérdoruesit, ku ti té shesésh produktet e tua. Me
njé pagesé vetém 29 dollaré né muaj, Shopify do té té japé fagen ténde
té internetit, blogun ténd, ¢ertifikata SSL, kanale shitjeje né mediat
sociale dhe gjetjen e shportave t&¢ humbura, mes mjeteve té tjera. Me
njé shérbim té shkélqyer pér klientét, Shopify integrohet miré edhe

me aplikacione té paléve té treta.

Etsy.com—Blerésit kané shpenzuar mbi 3 miliardé dollaré né Etsy
vitin e kaluar né art, koleksione, mallra té béra veté dhe gjéra antike.
Etsy éshté njé prej fageve mé té thjeshta pér t'u pérdorur dhe kérkon
0.20 dollaré pér ta listuar njé artikull pér katér muaj, pastaj 5% tran-
saksion + 3% + 0.25 dollaré pagesé transaksioni, kur té shitet njé
produkt. Etsy i pérpunon té gjitha transaksionet e tua, késhtu qé nuk
té duhet té planifikosh njé proces pagese ve¢mas. Ata kérkojné edhe

15% pér njé program reklamimi. Kérko etsy.com/sell

RubyLane.com—njé sondazh i EcommerceBytes pér vitin 2019 e
votoi Ruby Lane-in si vendin mé té rekomanduar pér shitje. Ata kané
mé tepér se njé milion vizitoré uniké ¢do muaj dhe njihen, sepse
térheqin njeréz té apasionuar pas produkteve té vjetra dhe antike.
Dubhet té paguash 100 dollaré pér hapjen e fages dhe 69 dollaré ¢do
muaj pér 80 ose mé pak artikuj. Nése edhe ti je i apasionuar pas

gjérave antike, Ruby Lane mund té jeté vendi pér ty.

Charish.com éshté njé dyqan dorézimi online qé pérqendrohet né
mobilje té cilésisé sé larté dhe né dekore shtépie. Listimi éshté falas dhe
Charish merr njé pérgindje pér shitjet duke filluar nga 20% pér 2.500

dollarét e paré dhe pérqgindja zbret me nga 3%, ndérsa ¢mimi rritet.
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Facebook Marketplace, Craigslist dhe Nextdoor t¢ ndihmojné té
shesésh mallrat e tua né nivel lokal (prané teje), zakonisht pérmes
blerjes né njé vend té caktuar né vend té dérgesave, si¢ ndodh zako-
nisht me modelet e shitjeve qé¢ kam renditur mé sipér. Shumé e
thjeshté pér t'u nisur: vetém shkrep disa foto dhe postoji! Mund té
krijosh njé llogari shitjeje né vetém 10 minuta. Nextdoor éshté pak
e re pér mua, por duket se po rritet me ritme té shpejta. Platforma e
shitjes éshté falas dhe konsiderohet pak mé e sigut se Craigslist, sepse

ata té kérkojné té krijosh njé llogari.

Eshté edhe OfferUp dhe letgo qé kané edhe njé aplikacion online,
edhe njé né telefon. Shkrirja e kétyre dy kompanive kohét e fundit
pritet té keté ndikim té madh né hapésirén e shitjeve online. Sarah
Perez raporton késhtu né artikullin e saj né Tech Crunch': “Blerja
do té shfaqé dy prej paléve té treta té tregtisé sé shitblerjeve, pérveg
Craigslist, eBay dhe Facebook Marketplace, patjetér, si njé kércénim
serioz pér konkurrentét e tregut. Sé bashku, kéto sipérmarrje do té
kené mé shumé se 20 milioné pérdorues aktivé ¢do muaj né gjithé
SHBA-né. Pér klientét do té thoté se nuk do t'u duhet té listojné
sa mé shumé aplikacione kur pérpiqen té shesin artikuj shtépiaké,

elektroniké, mobilje apo ¢farédo té duan té shesin.”

Kompanité qé ofrojné mbéshtetje dytésore

né tregun virtual té shekullit té 21-té

Oberlo té mundéson t'i gjesh produktet, t'i shtosh né dyqanin ténd
Shopify dhe t'i dérgosh direkt te klientét e tu. Pa inventaré. Mund

1 https://techcrunch.com/2020/03/25/online-marketplace-offerup-raises-120cm-acquires-top-competitor-letgo/
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té fillosh menjéheré me dérgimin. Nése nuk po krijon produktet
e tua, mund té rishesésh produkte té krijuara né bazé té njé teme
ose frymézimi, si bizhuteri me breshka apo flamingo rozé pér njé
tematiké ishulli ose ndoshta parapélgen njé tematiké golfi. Gjej até
qé té pérshtatet!

Mendo pak rreth konceptit té dorézimit dhe dérgimit! Mund
té tregtosh né Oberlo ose né kompanité e méposhtme pér produkte qé
do té shesésh, por nuk duhet té porositésh inventaré apo té shpenzosh
para né produkte ose mostra. Thjesht vendos foto, pérshkrime dhe
¢mimin e produktit né dyqanin ténd. Kur dikush porosit artikullin
dhe té paguan, ti porosit Obrelo-n dhe ata e paketojné dhe e dérgojné
menjéheré te klienti yt. Ti duhet vetém té reklamosh produktin dhe
dyqanin! Sa e hatashme!

Megjithaté, nuk mund té hapésh njé dyqan dhe thjesht
té shpresosh se do té kesh klienté; duhet té fitosh ndjekés dhe té
térheqésh klientét né fagen apo dyqanin ténd. Disa prej shitésve mé
té suksesshém qé kam paré, jané personalitete té medias sociale. Ata
shfagen né Instagram, Facebook dhe YouTube duke treguar ményra
argétuese pér pérdorimin e produkteve té tyre. Femrat peshkatare
dalin né varka me peshq duke mbajtur varése dhe byzylyké té
lezetshém me breshka dhe arrijné té kené shumé shitje né dyqanin
e tyre né Etsy. Jo sepse béné reklama, por pér shkak té ndjesisé qé
tejcuan te klientét pérmes fotos. Kjo éshté njé prej teknikave mé té
réndésishme té marketingut qé duhet té mésosh. Bé&ji njerézit té ndi-
hen té liré, té ndiejné erén né flokét e tyre dhe diellin né shpinén e
tyre, ndérsa imagjinojné veten né njé varké apo né plazh! Pa merak-do
té blejné shumé byzylyké me breshka!

Njerézit mbi kuaj shesin veshje uestern. Njerézit mbi dérrasat

e sérfit shesin kremra pér mbrojtje nga dielli. Njerézit mbi ski shesin
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veshje dimri. Gjej até qé té pérshtatet, pasionin ténd, dicka q¢ mund

ta bésh unike dhe ndérto njé komunitet rreth saj. Njé komunitet

me njeréz té njé mendjeje do té konsumojé produkte qé lidhen me

interesin e tyre té pérbashkét—peshkim, gjueti, sporte skuadre, mace,

qen, kuaj, varka, kulturé vegane, palestér e shumé té tjera. B&j njé

kérkim té vogél online dhe ndérto até qé té pérshtatet!

Kompani té tjera qé ofrojné mbéshtetje té ngjashme pér shitésit, jané:

Spocket.co. / Modalyst.co gé té japin té drejté hyrjeje né
marka t€ njohura si Calvin Klein dhe Puma.
ProductPro shmang furnitorét aziatiké dhe fokusohet né
50.000 produkte amerikane.

UniteXpress.com té ndihmon té prezantosh dhe té
pérmirésosh produktet, si edhe té krijosh ¢gmime.
Importify.com éshté njé aplikacion qé té jep mundési té
komunikosh me furnitoré dhe t'i lidhésh me fagen ténde.
Spreadr.co té¢ mundéson té lidhesh me ta pér dérgesa dhe
porosi ose té anétarésohesh tek ata, duke u lidhur késhtu
me Amazon qé té shtosh mallin e tyre né dyqanin ténd,
qé t€¢ mund té duket mé i madh dhe pastaj mund té fitosh

komision nga shitjet.
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SEKSIONI DHJETE

Té shesésh shérbimin ténd

“Qasju ¢do klienti me géllimin
pér ta ndihmuar té zgjidhé problemet e tij/saj
apo té arrijé njé qéllim, jo pér t’i shitur
njé produkt apo shérbim”.

-Brian Tracy, folés motivues

Shitja e shérbimeve tradicionale online kérkon té kesh fagen ténde
té internetit dhe njé sistem pagese qé té mund té marrésh pagesa
pér shérbimet e ofruara. Nése nuk bashképunon me njé palé té treté
si Upwork ose Fiverr, qé do t'i pérmbledh mé voné, do té duhet té
ndértosh njé fage e-commerce (platformé biznesi pér fagen ténde
té internetit). Sé pari, t€ duhet njé certifikaté SSL(protokoll pér ven-
dosjen e sigurisé né faget e internetit) pér té vértetuar se fagja jote
éshté e sigurt. Kété duhet ta shtosh né planin e pritjes sé klientéve.
Sé dyti, té duhet njé llogari tregtie pér t& pérpunuar kartat e kreditit.

e MerchantOneProcessing.com éshté njé prej tyre me
¢mimin mé t& ulét, g€ nis me vetém 0.29% té trasaksio-
neve pér shitje té drejtpérdrejté ose online.

e Square.com/us/en &shté e njohur, por kérkon pagesa
shumé té larta, duke filluar nga 3.35% + 0.15 pér ¢do
transaksion. Square ka njé prej hardware-ve mé té miré,
sigurisht, sepse ka edhe ¢mimin e larté.

o PayPal.com éshté njé mundési tjetér me pagesé rreth

1.5%, por jo té gjithé kané njé llogari né PayPal dhe
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blerésit jané ndonjéheré té péshtjelluar, sepse nuk e kup-
tojné se mund té paguajné pérmes sistemit ténd PayPal
me kartén e tyre té kreditit. Shumé prej njerézve qé uné
njoh, pérdorin pagesén me QuickBooks.com pérmes njé
programi llogarités qé ata kané né njé bazé formati digji-
tal (cloud-i). Eshté shumé e leverdisshme, por ka pagesa
qé variojné nga 1% pér ACH (njé rrjet pagesash online)
deri né 3.4% pér transaksione té kryera pérmes numrit
té kartés sé kreditit.

Venmo apo Zello jané gjithashtu mundési té mira pér

dérgesa dhe marrje parash. Nuk ka komision pér to.

Tregje virtuale pér shérbimet qé ofrojné

edhe pérpunim té pagesave

Nése biznesi yt virtual ose né shtépi pérfshin njé formé veprimtarie

online si ato té renditura né kété libér, si: asistent virtual, transak-

sionist, grafiké dhe dizenjim, dizenjim i faqes sé internetit, marketing

digjital, shkrim dhe pérkthim, video dhe animacion, muziké dhe

audio apo programim dhe mbéshtetje teknologjike, atéheré duhet

té listohesh tek Upwork ose Fiverr. Ata jo vetém qé i lidhin klientét

me sipérmarrés té pavarur, por pérpunojné edhe té gjitha pagesat.

Fiverr.com éshté tregu i ekspertéve dhe sipérmarrésve té
pavarur qé japin zgjidhje té shpejta pér klientét qé kér-
kojné shérbime né 120 kategori (sipas Fiverr).
Freelancer.com thoté se ka 30 milioné pérdorues dhe se
u lejon pérdoruesve té postojné njé puné, té cilés do t’i
pérgjigjet njé sipérmarreés i pavarur.

UpWork.com &shté njé treg i ngjashém me Freelancer,

37 ményra pér té punuar nga shtépia né ditét e sotme 58



ku klienti duhet té paraqesé njé pérshkrim té punés sé
tij, ndonjéheré edhe material kolateral (si njé regjistrim
qé duhet transkriptuar), si edhe ¢mimin e déshiruar,
variantet e ¢mimit, buxhetin apo tavanin e ¢gmimeve.
Sipérmarrésit e pavarur do té pérgjigjen ose do té japin
oferta pér punén. Klienti do té zgjedhé até qé i pérshtatet
mé miré, do té béjé njé parapagesé ose do té vendosé para
né dorézani pér njé moment té caktuar. Upwork merret

me té gjitha pérpunimet e pagesave midis paléve.

Le té fillojmé!
Tani qé té kam treguar disa mjete dhe materiale té papérpunuara, le

té fillojmé me ndértimin e biznesit té éndrrave té tua!
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SEKSIONI
NJEMBEDHJETE

Arsye pér té gené sipérmarreés

Ka njé séré arsyesh specifike se pérse njé sipérmarrés nis njé biznes,

por besoj se té gjithé ne kemi disa arsye té pérbashkéta:

Pérparésité dhe ekuilibri-Vendos ekuilibér dhe thjeshto
jetén! Ti vendos oraret dhe pérparésité e tua. Kur je né
gjendje qé besimin dhe familjen t'i vendosésh té parét dhe
té mos mbéshtetesh thjesht né pérparésité e punédhénésit
ténd, do té mund té gjesh liriné.

Drejtor ekzekutiv i vetes—-Béhu shef i vetes!

Ndérto éndrrén ténde, jo éndrrén e shefit ténd-Pérse
té kesh pengje né fund té jetés pér gjérat qé doje t'i béje,
por nuk i bére?

Ndérto vetébesim-Mposht kritikat ndaj vetes, mendésiné
negative dhe ményrat jofrytdhénése té sjelljes.
Liria-99% té kohés ti mund té zgjedhésh ¢faré t& bésh
dhe kur ta bésh!

Vendosméria-Béhu kapiteni i té ardhmes ténde.

Jeto éndrrén ténde-Mposht dyshimin te vetja dhe mos
jeto né friké!

Potencial i pakufizuar té ardhurash-I vetmi kufizim
qé ke, éshté mungesa e besimit, frymézimit dhe kémbé-

nguljes.

Tri vendimet mé té mira qé¢ kam marré né jeté, kané gené

pérkushtimi i jetés ndaj Peréndisé, martesa me Cheri-n dhe té genét
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sipérmarrés. Pér té mos u habitur, té trija ato jané té lidhura. Ja si: t&
genét i vetépunésuar mé ka mundésuar t'i pérkushtohem mé shumé
familjes dhe t'u shérbej té tjeréve, duke i dhéné detyrés dhe biznesit
vendin e vet né listén e pérparésive. Né vend qé té isha skllav i frikés se
mos punédhénési im mé heq rrogén, uné mora kontrollin e financave
té mia duke u béré kapiten i anijes sime. Atéheré, ku duhet té renditen
puna dhe biznesi né listén e hierarkisé sé pérparésive?

Qéndrojné fort né vendin e katért. Duhet té vijné gjithmoné
pas pérkushtimit qé ne kemi ndaj gjérave qé kané mé shumé réndési.
Paraté dhe sipérmarrja nuk jané objektivi pér té cilin punojmé. Ato
jané mjete q€ na fuqizojné pér té qené né shérbim té té tjeréve. Paraja
nuk éshté qéllimi i jetés, éshté thjesht njé mjet qé na ndihmon té

ndihmojmé té tjerét.

Me pak fjalé, ja ¢faré na méson Bibla pér pérparésité:
1. Peréndia
2. Familja
3. Té tjerét
4

Administrimi i zanatit

Pér té qené mé té sakté, numri dy dhe tre jané njésoj. Ne
duhet té duam kédo, kudo, né ¢do kohé; por mendoj se ka njé dallim
praktik kétu, ku kemi njé pérkushtim té vecanté ndaj familjeve tona.
Familjet tona jané fusha joné e stérvitjes. Aty mésojmé té€ duam dhe
té shérbejme.

Mé pélqejné shumé pérmbledhjet ekzekutive. Ja edhe pér-
mbledhja kryesore. Jezusi e pérmblodhi té gjithé pérmbajtjen e Biblés,
té gjitha mésimet fetare dhe qéllimin e jetés soné me dy fjali. Ai tha

dhe po e parafrazoj: “I gjithé ligji dhe profetét pérmbushen né dy
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urdhérimet e para, qé jané ta duash Zotin me gjithé zemrén, mendjen,
shpirtin dhe forcén ténde. I dyti ngjason me té parin, té duash té
tjerét si veten”.

Kéto fjalé na japin njé qartési té padiskutueshme pér kuptimin
dhe qéllimin e jetés dhe na tregojné ku duhen vendosur pérparésité
tona. Jo me dy kuptime, s’ka kompromis-kjo éshté e vérteta dhe ne
duhet ta jetojmé.

Atéheré, ¢faré té béjmé me filozofiné e begatisé, parasé dhe
suksesit? E dégjojmé ngado: B&j até qé do! Ndiq pasionin ténd! Gjej
até qé té plotéson, qé té jep kuptim dhe qéllim né suksesin né financa,
karrieré dhe biznes. Uné them ta kthejmé me koké poshté kété! Mé
lejo ta shpjegoj!

Kur e lexon kété, thénien e madhe: “Duaje Perénding, duaji té
tjerét” dhe pastaj lexon shémbélltyrat e Tij, duket sikur Jezusi kalon
shumé kohé duke folur pér paraté dhe biznesin. Dy shémbélltyrat e
Tij mé té gjata jané Administratori besnik dhe Té zgjuar si gjarpri, Té
pastér si péllumbi. Cili éshté mesazhi? A éshté dashuria apo paraté?
Uné besoj se pérgjigjja fshihet para syve tané.

Qéllimi i jetés soné éshté t&¢ duam, késhtu qé menaxhimi i
parave dhe biznesit duhet té shérbejé pér até qéllim. Qéllimi i jetés
sate éshté té duash té tjerét, pra, nuk mund té duash paraté dhe as nuk
mund ta gjesh qéllimin dhe kuptimin e jetés sate vetém né suksesin
monetar. Ai éshté thjesht njé mjet pér té shérbyer dhe pér té dashur
té tjerét. Nése do té jesh njé sipérmarrés i miré, atéheré pérkushtohu
té jesh shérbétor i punétoréve té tu, duke i ndihmuar qé secili prej
tyre té gjejé suksesin personal. Vetém duke i ndihmuar té tjerét té
kené sukses, do té kemi sukses veté. Pér kété arsye, suksesi me paraté
éshté i réndésishém, jo pér dashuriné pér parané, por pér dashuriné

pér té tjerét.
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“Vetém duke i ndihmuar té tjerét té kené sukses,
do té kemi sukses veté”.

-Jim Palumbo

Atéheré, pérse jam njé sipérmarrés? Eshté e thjeshté. Sepse
mé jep liriné dhe mundésiné monetare pér t'u shérbyer té tjeréve.
Kaq éshté e gjitha, miku im. As mé shumé, as mé pak. Nése vendos
pérparésité si¢ duhet dhe e ndjek biznesin pér arsyet e duhura, nuk
do té nxitesh nga lakmia apo egoja dhe do té jesh i suksesshém né
biznes. Do té arrish té pérmbushésh géllimin ténd né jeté. I pashqe-
tésuar nga doréshtréngimet, veset apo fitimi i pandershém, mund ta

nisésh dhe ta rritésh biznesin ténd shpejt dhe me sukses.
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PERFUNDIME

Pérse po e jap falas kété libér elektronik?

Ua kam mésuar sipérmarrjen njerézve né gjithé botén. Pavarésisht
ku shkoj, bisedat pér parané, parané, parané jané gjithmoné ato qé
ngjallin mé shumé interes tek audiencat dhe drejtuesit. Mésimet,
librat, leksionet dhe artikujt mé bazé té biznesit jané rreth elemen-
teve té thjeshta dhe té nevojshme pér nisjen e njé biznesi: vleréso
propozimin, furnizuesit, marketingun, shpérndarjen, llogarimbajtjen
dhe/ose shérbimin ndaj klientit. Megjithaté, pyetja qé mé béjné mé
shpesh, éshté: “Cfaré biznesi duhet té hap dhe si ta nis?”

Késhtu qé vendosa té shkruaja njé libér mé té zgjeruar dhe ky
libér éshté njé fragment i tij. Libri i madh do té botohet mé voné gjaté
kétij viti dhe titullohet Start Your Business Today: 101 Business Ideas
You Can Start with Little to No Money or Specialized Training (Filloje
biznesin ténd sot: 101 ide biznesi q¢ mund t’i nisésh me pak ose aspak
para apo trajnime té specializuara). Ky libér ofron ide biznesi nga
té gjitha kategorité, né té njéjtin format me kété, duke treguar histori
té vérteta suksesi dhe plane minibiznesesh. Ky libér, 37 ményra pér
té punuar nga shtépia sot me pak ose aspak para apo trajnime té
specializuara, pérfagéson ideté mé té mira virtuale dhe t€ punés nga
shtépia nga libri Start Your Business Today (Filloje biznesin ténd sot).

Me 10 milioné amerikané qé aplikuan si té papuné né mars té
2020-tés, 10 heré mé shumé se rekordi i méparshém qé ishte 695.000
dhe dhjetra miliona té papuné kudo né boté, uné doja t'ua ofroja kéto
ide té punés nga shtépia njerézve shpejt e shpejt, ndérsa ata vuajné
nga pushimet nga puna, nga lejet e gjata dhe rénia pikiaté e biznesit

ku punonin. Pérdore kété informacion pér té nisur biznesin ténd,
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pér té siguruar pér familjen né kohé té véshtira dhe pér ta pérdorur

kété krizé si mundési pér té ndértuar éndrrén ténde.

Pérse puna nga shtépia ofron mundési premtuese?

Si zé vend puna nga shtépia né tabloné e madhe té revolucionit social,
ekonomik dhe digjital, né té cilin e gjejmé veten né fillim té sheku-
llit té 21-té? Uné besoj se puna nga shtépia, distanca e largét, zyra
virtuale dhe ekonomia virtuale, té gjitha pérfaqésojné shpérndarjen
e lirisé ekonomike né grupe njerézish mé paré té shtypur, lehtésiné
dhe efikasitetin qé inovacioni dhe teknologjia kané sjellé né treg dhe
lidhjen virtuale qé interneti u ka mundésuar njerézve qé nuk do té
ishin lidhur kurré né botén fizike. Ky libér éshté i pérshtatshém pér
shkak té periudhés né té cilén jetojmé. Jetojmé né njé revolucion
digjital, social dhe ekonomik-njé ményré e re pér té béré biznes dhe
njé miréqenie e re qé bota nuk e ka paré kurré.

Mendoje pak! Mund té lidhesh me ¢do person né planet qé
ka njé lidhje internet. Mund té komunikosh me ta, té tregtosh me
ta dhe t'u shesésh artikuj. Njézet e pesé vjet mé paré ishte problem
té shisje produkte né distanca mé té largéta se 16 km nga biznesi yt
(pérveg rasteve kur kishe njé biznes postar). Ekonomia e re éshté
shumé mé efikase dhe fitimprurése se ekonomia e vjetér dhe biznesi
ytiringa shtépia éshté nismétari i asaj qé do té jeté gjendja normale

e tregtisé né té ardhmen.

Pérse puna nga shtépia éshté e réndésishme né njé boté post-ko-
rona?

Shpejtésia dhe dhuna me té cilén virusi korona shkatérroi
botén ekonomike, shfaqi cénueshmériné e modelit tradicional, ku

“milingonat” shkojné deri né “fermén e milingonave” pér té mbaruar
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puné. Gjithnjé e mé shumé sipérmarrés mund ta gjejné vlerén e tyre
né njé treg té ri, té liré, digjital, ndérsa dinozaurét e prapambetur si
General Motors dhe Ford shohin sesi perandorité e tyre ndryshken
drejt errésirés. Pa dyshim qé shumé sektorg, si industrité pérpunuese
dhe prodhuese do té vazhdojné ta kené qendrén e tyre né kéto ndértesa
té médha qé mbushen me punétoré ¢do dité, por ekonomia e shér-
bimit do t'i nénshtrohet njé pérmbysjeje masive né muajt dhe vitet e
ardhshme pas késaj pandemie. Nése puna né distancé éshté vértet kaq
efikase dhe komunikimet jané kaq té thjeshta né botén digjitale, pérse
té shkosh né puné né njé “fermé milingonash”? Cfaré pérftojmé ashtu?

Shumé do té thoshin se aférsia fizike éshté e nevojshme pér
bashképunime, ndérveprime dhe shoqérizime, por aftésia pér t'u
pérfshiré nga ana digjitale po pérmirésohet, po ashtu si familjariteti i
njerézve me pérfshirjen digjitale. Njerézit mé né moshé parapélqejné
shtréngimet e duarve dhe takimet rreth njé tavoline, por punétorét
dhe drejtuesit e rinj jané mésuar té pérfshihen me moshatarét e tyre
né variante té ndryshme té platformave teknologjike. Pér shumé prej
tyre, njé bisedé né Facetime &shté po aq pérmbushése sa shtréngimi i
duarve dhe njé bisedé ballé pér ballé. Pérgatitu pér kété-vendi i punés

ka ndryshuar pérgjithmoné.

Si pérshtatet puna virtuale dhe né distancé me prirjen e re qé po
z€ vend né mbaré botén?

Né ményré instinktive njerézit do té térhigen nga gjérat e thjeshta
qé deri para disa muajsh i merrnin pér t€ miréqena. A do té kené
friké ata ta prekin dorezén e njé dere, kur hyjné né njé dyqan? Si
mund té hapésh derén e njé dyqani bulmeti (psh. Piggy Wiggly),
kur dorezén e derés mund ta keté prekur dikush qé éshté bartés i njé

virusi vdekjeprurés? A do té jené gjithé dyert pa doreza né pesé vitet
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e ardhshme? Po mbajtja e kartémonedhave? A té kujtohet qé mamaja
té thoshte té mos Iépije gishtat, kur prekje para? Shprehja “Nuk e dimé
ku ka qené ato para” merr njé kuptim térésisht té ri tani.

Sa e lehté éshté t&¢ mund té porositésh dicka online dhe té
mos té duhet té hipésh né making, té prekésh njé deré, té¢ mbash
njé karrocé supermarketi, njé tastieré publike apo té hipésh né njé
shkallé 1évizése! Ligjvénésit paraqitén teté projektligje pér té krijuar
njé valuté digjitale (duke sinjalizuar késhtu fundin e parave letér)
lidhur me pérhapjen e virusit korona né mars té 2020-tés. Me shumé
mundési nuk do té shohim pérparim né kété aspekt deri vitin tjetér,
por gjithsesi éshté e pashmangshme. Paraja letér dhe ¢ek ka marré
rrugén e zhdukjes. Kjo do té thoté se biznesi yt né distancé, nga

shtépia, virtual ose pjesérisht virtual éshté né pararojé té historisé!

A éshté puna nga shtépia gjendja e re normale?

Uné besoj se do té béhet gjendja e re normale, g¢ mundéson infor-
macion té ri, realitete dhe mundési té reja pér puné dhe biznes.
Gjithashtu do té shfaqé piképamje té reja pér tregtiné dhe biznesin.
Tashmé i kemi paré disa nga kéto ndryshime. Makinat elektrike
nuk do té zévendésojné té gjitha automjetet me motoré me djegie
té brendshme, por prirja po zgjerohet. Do té duhen shumé vite, por
do té vijé dita, kur mjetet qé punojné me benziné do té jené té rralla
dhe nafta do té jeté njé mall pothuaj i panevojshém.

Né té njéjtén ményré, puna dhe tregtia virtuale po e asgjésojné
me shpejtési ekonominé tradicionale. Kjo nuk nénkupton se nuk do té
keté biznese né godina pas pesé vjetéve, por do té keté shumé pak pas
pesédhjeté vjetéve dhe besoj se do té jené shumé ndryshe nga ¢’jané
sot. Nuk do té hysh shpesh né dyqane-produktet do té t&¢ dérgohen

te makina apo né shtépi né shumicén e rasteve. Shumica e kétyre
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dérgesave do té béhet nga mjete pa shoferé dhe droné. Ndérsa ti nis
biznesin ténd nga shtépia, béje me kénaqésiné e té qenét nismétar i

njé epoke té re digjitale!

Cfaré té bésh tani? Gjéja mé e réndésishme éshté té fillosh. Kur
stérvitem pér njé maratoné, té gjitha synimet dhe planet nuk kané
kuptim, nése nuk ngrihem nga krevati né méngjes, nuk vesh atletet
dhe nuk dal nga shtépia. Pasi dal nga shtépia, digcka e miré do té
ndodhé, uné do té eci, do té vrapoj, do té vrapoj mé shpejt dhe pastaj
do ta fitoj garén. Biznesi éshté njésoj, duhet té ngrihesh nga krevati
pér tia nisur. Shit digka menjéheré! Do t&é kesh mjaftueshém kohé
pér ta pérsosur sistemin, por éshté e réndésishme té dish se mund ta

shesésh produktin apo shérbimin qé nga fillimi. Thjesht béje!

Cfaré bén pasi ke sukses? Jep! Dua qé té€ dhurosh té paktén 10% té
fitimeve t€ tua pér bamirési. Ruaj té paktén ekuivalenten e gjashté
muajve shpenzim! Fillo té kursesh pér pensionin, shkollén e fémijéve
dhe shlyeje krediné pérpara afatit! Paguaj ¢do borxh dhe ruaj vetém
njé karté kreditit! Pérpiqu qé ta pérdorésh pasuriné dhe suksesin ténd
pér té ndihmuar té tjerét té ecin pérpara dhe krijo siguri financiare
pér té ardhmen e familjes ténde! Mos u jep pas dashurisé pér mate-
rializém, lakmi dhe vetkénagési!

Mendimi i fundit dhe mé i réndésishmi éshté té té inkurajoj
qé suksesin e gjetur ta pérdorésh pér té bekuar té tjerét, té sjellésh jeté
dhe dashuri pér ata rreth teje dhe ta nderosh Peréndiné me bollékun

qé té ka besuar. Kjo éshté koha jote pér té ndriguar!
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PLAN PER NJE
MINIBIZNES

Historia jote: Cfaré mé bén unik, pra, si do té dallojé biznesi im né mes
té njé grupi t€ madh me biznese? Cfaré produktesh apo shérbimesh
mund té sjell uné pér klientét qé do té ndihmojé né zgjidhjen e njé
problemi té tyrin? Cilén nevojé té klientit mund té pérmbush uné?

Klientét idealé: Cilét do té jené klientét e mi? Ké dua té térheq né
biznesin tim? Si mund ti arrij mé miré? (reklama, fletushka, media
sociale?) Pérse do té duan té blejné nga uné?

Ofertat e tua: Cfaré produktesh apo shérbimesh mund tu sjellé
klientéve pér té zgjidhur njé problem té tyrin?

Metodat e dérgesave: Si do t'i shpérndaj produktet apo shérbimet e
mia? A éshté shérbim digjital? Apo éshté njé produkt fizik qé kérkon
dérgesa né shtépi?

Partnerét/Mbéshtetésit: Me ké duhet té béhem partner pér té sigu-
ruar sukses? Me ké do té béj biznes pér t'u siguruar qé do té kem
sukses-nénkontraktuesit dhe aleancat strategjike si dizenjues grafik,
tregtaré shumice, etj.?

Trego dashuri: Si mund ta gjej, mbaj dhe rrit bazén e klientéve? Si
mund té krijoj ndjekés besniké?

Burime/ Inventare: Cfaré mé duhet qé biznesi té funksionojé-nga ana
monetare, fizike, intelektuale ose nga kapitali njerézor?

Hyrjet (Té ardhurat): Cilat jané té ardhurat e pritshme? Cfaré mé duhet
pér té fituar njé jetesé té miré dhe pér té pasur fitim?

Daljet (Shpenzimet dhe kostot): Cilat jané kostot fikse mujore? (qira,
kredi, etj.) Cilat jané kostot e ndryshueshme mujore? (furnizimet, shér-
bime té ndryshme, etj.)
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RRETH AUTORIT

“Vetém duke ndihmuar té tjerét té kené sukses,
do té kemi sukses veté”.

-Jim Palumbo

Jim-i ka nisur mé shumé se dymbédhjeté kompani dhe ka késhilluar
pronaré biznesesh pér mé shumé se 25 vjet. Ai di té ngrejé biznese nga
hi¢i, pa para apo trajnime té pérparuara dhe u méson sipérmarrésve
si té kené sukses né botén e bizneseve té vogla duke ekuilibruar njé
jeté me kuptim dhe njé biznes fitimprurés. Jim-i éshté themeluesi dhe
president i EvangAlliance, Inc., njé kompani jofitimprurése qé po ua
¢on mesazhin e shpresés té gjithé atyre qé u duhet mé shumé. Ai éshté
drejtori dhe kryeoficeri i zhvillimit te Dynamic Advisor Solutions,
ku késhillon, mbéshtet dhe ofron sisteme biznesi te késhilltarét e
suksesshém té pasurive qé duan té pérmirésojné praktikén e tyre.
Jim-i e zhvilloi dashuriné e tij pér mésimdhénien, kur ishte
profesor né universitetin Logos dhe pastor né Nju Jork. Ai éshté
anétar themelues i Kishés Times Square dhe shérben me World Radio
Network/Inspiracom dhe te World Challenge. Ai thoté se mé shumé
gézohet qé éshté bashkéshort i Cheri-t dhe babai i Gia-s dhe Jordan-it.
Kjo pastaj ndiget nga dashuria pér peshkimin né Malet Shkémbore

prané shtépisé sé tij né Kolorado Springs.

Pér té mésuar mé shumé rreth:

Jim-it, vizito www.JimPalumbo.com

EvangAlliance, vizito té€ www.EvangAlliance.com
Dynamic Advisor Solutions, vizito www.DynamicAdvisorSolutions.com
World Challenge, vizito www.WorldChallenge.org

World Radio Network/Inspiracom, vizito www.Inspiracom.org
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